Tamil e Viti sulla ripresa

La Provincia del 7 giugno 2021, le nostre aziende associate
Tamil e Viti commentano la ripresa.


https://confapi.lecco.it/rassegna-stampa/tamil-e-viti-sulla-ripresa/

«Ricavi In aumento
E avanza il piano
degli investimenti»

Latestimonianza
MarcoMilanié alla guida
dellaTamil di Valgreghentino
Neiprimi cinque mesi
fatturatosudel 30%

Un 2020 andato bene,
conunpa’diflessionenel primo
periodo di crisi per Covid, ma
conun recupero strada facendo
che ha riportato il fatturato in
crescita rispetto al 2019 dovuto
anche a un export che tocca il
30% della produzione.

Ora per Tamil, azienda stori-
ca del Lecchese che da un anno
hatraslocato nellanuovasede a
Valgreghentino, € in corso picco
produttivoche dainizioannoha
visto «un flusso di ordini cosiin-
tenso — afferma il proprietario,
Marco Milani - da farci incre-
mentare un piano di investi-
menti in impianti e macchinari
sempre pit all'avanguardia». Un
piano mai interrotto nemmeno
nel 2020 nonostante fosse un
anno in cui era impossibile pre-
vedere durata dell'emergenza.

Tamil, 50 dipendenti, nel co-
rebusinesséunatomeriadilun-
go corso specializzata in acces-
soriinlegnodestinatiaunagran
varieta di settori industriali.
Con l'aggiunta del suo marchio
Milaniwood da anni si & inserita
anchenelmondodeigiochiedei
giocattoliinlegno, prodottidial-
ta qualithd per bambini e fami-
glie. I mercati di Tamil sono so-
prattutto I'Ttaliae I'Europa e, in
parti minori, gli Usa, la Cina, il
Messico piu clienti sporadici in
India per settoridinicchia.

Milani condivideil climadifi-
duciachearrivadalle stime Istat
e dalle previsioni sul Pil: «Dati
gli accordi che stiamo conclu-
dendo su prossime commesse
sono fiducioso sulla possibilita
di chiudere il 2021 come anno
importante nei risultati. La pre-
visione sul 2022 diventa co-
munque complessa, anche se il
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fatto di esserci strutturati con
una grande diversificazione di
clientela e di offerta su misura
del cliente cidaunbuon vantag-
gio competitivo».

Dal gioco al modellismo, al-
Faccessorio moda, alla bigiotte-
ria, al calzaturiero, alle chiusure
per prodotti alimentari: neiset-
tori serviti da Tamil cresce la
sensibilitinell'utilizzo dellegno
tantopiuse certificato Fse, quin-
di nel rispetto di alberi e am-
biente.

I primi cinque mesi di que-
stanno segnano una crescita di
fatturato del 30% rispetto al
2020, con cinquanta addetti
Faziendaha segnato soprattutto
negli ultimi anni una sensibile
crescita dimensionale, mentre
ora € in atto anche un po’ di ri-
cambio generazionale visto che
qualche dipendente di lunghis-
simocorso eandatoinpensione.
Per Tamil & di nuovo crescita,
con l'inserimento di un inge-
gnere gestionale, un ingegnere
meccanico, un addetto al
marketinge altriprofiliche trac-
ciano professioni sempre piu
specializzate, in grado di dare
sempre pil velocita alle decisio-
ni aziendali. M. Del.
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«Gli impianti girano
Ma sul mercato
domina P'incertezza»

Limprenditore

Angelo Ferrariodella Viti
impresacon45dipendenti
«Abbiamoordini
finoafebbraio 2022>

«Da gennaio nel no-
stro settore é esplosoil finimon-
do. Abbiamo ordini fino a feb-
braio 2022, maafrenarcinell'ot-
timismo & l'incertezza nel riu-
scire a trovare le materie prime
per produrre».

Angelo Ferrario ¢ alla guida
dell’azienda di famiglia, la “Viti
srl” di Lecco fondatanel 1974 da
suo padre Adriano e dalla fami-
glia Denti (uscita dall’azienda
nel 2001), in un’epoca in cui si
usava dare alle imprese il nome
di famiglia o addirittura quello
dei prodotti, per farsi capire su-
bito dal mercato. Con i suoi 45
dipendenti Ferrario produce,
appunto, viti autofilettanti spe-
ciali per grandi produttorieuro-
pei dallautomotive all’elettro-
nica, all'arredo, agli elettrodo-
mestici.

«Sono in azienda dal 1992 —
afferma Ferrario - e ho visto
tempi belli e brutti, maun anno
cosidifficile dainterpretarenon
lo ricordo. Da una parte ¢’¢ otti-
mismo ponderato perché ci so-
no ordini e si lavora, dall'altra
nonsi capisce dove si voglia an-
dare a finire. Le domande sono
tante: mi chiedo fino aquandoi
costi dell’acciaio continueranno
a salire e fino a quando riuscire-
mo a trovarne, e anche come sa-
ra l'autunno per l'economia ita-
liana e soprattutto per quella
mondiale inun’emergenzasani-
tariacheancoranoncistadando
garanzie sul fatto che sara supe-
rata. Il punto - aggiunge Ferra-
rio- stanel fatto che nel 20201a
pandemia ha rotto tutti gli equi-
libri col risultato che una parte
di produzione industriale & ri-
mastadidifficile recupero,men-
tre alcuni settori hanno visto

Angelo Ferrario guida la Viti _

unacrescita esponenziale difat-
turato».

Eil caso, ad esempio, dei pro-
duttori di macchine da caffé,
clienti di Viti, che hanno visto
un’impennatadi vendite dovuta
al gran tempo trascorso dalle
persone in casa per lockdown e
lavorodaremoto,inunacrescita
di fatturati ancorain corso.

Sulla preoccupazione mag-
giore, quella di reperimento di
materie prime, Ferrario spiega
che ha «cercato di fare scorta,
subendo il forte aumento di co-
sti che - spiega - stiamo cercan-
do di ribaltare sulle imprese
clienti, le quali a loro volta li ri-
baltano sui clienti finali».

In negozio tutto costera di
pit e questa € I'incognita finale
sullatenutadel mercato. Ma per
quanto riguardairapporti com-
merciali fra imprese per ora «&
talmente scarsa la disponibilita
di materiali e, nel nostro caso, di
viti speciali richieste dai clienti
che non facciamo nemmeno fa-
ticaascaricareicosti, e cosi sem-
bra andare per i nostri clienti.
Credochetuttociosiadovutoal-
la grossarichiesta cinese dima-
terie prime per soddisfareicon-
sumi interni». M. Del.
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