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Il programma di progettazione
st evolve con gli sviluppatori

Frai passaggi chiave per lacre-
scita aziendale di Sct Informatica
c'éstatalapartecipazionealla

zione & software

zandolo come sistema operativo.
Altro passo importante & stato
essere partner Isv (fornitoridi

rete Adn, la rete degli sviluppat
ri ufficiali di Autodesk, azienda di
software per progettazione.

Cid ha consentito a Sct di accede-
realle librerie di Autocad utiliz-

software il i) di Auto-
desk e avere accesso aunmotore
con cui da 15 anni Sct pud creare
dei configuratori su base Cad la
proprialineadi chesi

chiama ldmcCad. Questa indude il
nucleo dell’Autocad piudiversi
applicativi, ciascuno tarato di
volta in volta per poter risolvere
le esigenze del cliente. «Noi -
affermail project manager di Sct,
MarioRiva, diamo il software Cad
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quadri elettrici, oppure recinzio-
ni perimetrali e altro. Quindi
«diamo dei configuratori con una
base Cad ufficiale, supportata,
«che si pud aggiornare e che
consente di presentarsi dai
clienti conil vantaggio di avere

pial dattaachifa

m lle Autodesks. M.DEL

«PIONIERI DEL CAD

SCEITA VINCENTE>

Bruno Fregosi, uno dei due fondatori di Sct Informatica, racconta gli inizi
«Siamo stati traiprimi a offrire la nuova tecnologia alle imprese»

MARIA G. DELLA VECCHIA

ono dell'aziendalecche-
seSctInformaticala pro-
gettazione, realizzazione
ed installazione della
Spire, lagugliaalta80metridel-
laTorre Unicredit di Milano, co-
si come una lunga seriedi pro-
getti che vanno daisoftwaredi
calcolo per la progettazione di
linee aereedi contattoperlalta
velocitaalle pareti prefabbrica-
te sumisura perle cleanroom,
irepartidiproduzione con ca-
mere sterili e molto altro.
Ilsuccesso di Sctinformaticaha
origini nel 1993, quando Bruno
Fregosi e Tiziano Moro, idueat-
tuali soci dell'azienda, hanno
puntato tutto sulla nascente
tecnologia Cad (computer-ai-
ded design, il disegno tecnico
assistito daun elaboratore) ar-
rivando a totalizzare oggi oltre
15mila installazioni e pit di
2500 clienti nel mondo.
«Siamo partiti conlatecnologia
Cad dapionieritrentannifa, e
alla fine il Cad & divenuta uno
standard nella progettazione.
Cosicisiamo fattitrovare pronti
adoffrireilnostro know-how al
mondo delle imprese e non so-
low, afferma Bruno Fregosi, uno
deifondatoridell’aziendanata
nel1993dall’iniziativa ditre so-
ci: lo stesso Fregosi, Tiziano
Moroe Giacomo Bianchi, que-
st'ultimo uscitodall’aziendasei
annifa. Fregosi ciparla dicome
la forza di un’intuizione abbia
dato vita a un’impresa piccola
ma strutturata ein grado di mi-
surarsi con le innovazioni pit
avanzate nellAutocad.

Cosa c'é alla base del successo di

Trent’annifaleaziendeave-
vano sempre pitinecessitadiri-
solvere problematiche tecniche
legate allaprogettazione eanoi
inquel periodoil Cad sembrava
esserelostrumento innovativo
che potesse rispondere all’esi-
gE nza. Era una scomme ssa,
un’ideasperimentalee, comun-
que,non ceraaltromodo, lapri-
matecnologiasoftware perCad
era l'unica strada percorribile.
Cisiamolanciatiinquel settore
perché laparte tecnica, didise-
gnoe quindi di progetto, perle
industrieerafondamentale eil
Cad sembravapropriorivoltoa
risolverequeste problematiche.
Lasceltastrategica éstatapro-
prioquelladiavere sceltoe spo-
sato Autocad, che aquell'epoca

non era il miglior software in
circolazione.

Erail pid diffuso?
Erasicuramenteil piti diffuso
nelle universita, negliufficitec-
nici:perchéeraliberoecio loha
reso unostandard. Noicisiamo
agganciati a questa filosofia e
siamo diventati partner di Au-
todesk. Ciohatrascinatole no-
stre scelte. Oltre ad essere di-
ventato il prodotto pit diffuso
intuttoil mondo Autocad & an-
che miglioratofinoadessereog-
giilmiglior software del settore.
Inoltre rispetto agli altri Cad:
nella suasemplicita del prodot-
tostandard Autocad lasciavail
programmatore libero di svi-
luppare le proprie applicazioni.
Piu cheun prodotto finito ¢ un
sistema operativo aperto sul

quale chi & attrezzato pud pre-
parare especializzarele proprie
applicazioni. Abbiamo sfruttato
unsistema chetrentanni fa era
sostanzialmente grezzo ma
molto diffuso (sebbene un po’
snobbatoda qualcheufficiotec-
nico) ene abbiamointuitolepo-
tenzialith. Sfruttarne lasempli-
citaperinserirele personalizza-
zioni & stata lanostraideavin-
cente.

Dall'intuizione alla crescita, quali
sono state le strategie principali?

Quellasuisoftware diproget-
tazione Cad ¢statasenzadubbio
una scelta coraggiosa dal mo-
mento che siamo entrati inun
settore chetrentanni faera dav-
vero agli albori. Per mettere
l'aziendasullastradadellacre-
scitadovevamo capire come riu-
scireacollegare avallelaparte
progettuale, intendodire colle-
garlasiasullemacchine siasul-
l'organizzazione dellavoro, vi-
sto che a valle il file puo essere
inviato direttamentealle mac-
chine.

Un esempio?

Inproposito abbiamounac-
cordo con un’azienda, Cutlite
Penta, produttrice di macchine
atagliolaser,chequandovende
unaloromacchinavende anche
ilnostro software cheinquesto
caso si chiama Smart Cad:
l'utente caricacio che deve ta-
gliare, noi facciamo la genera-
zione deipercorsie generiamo
il file che l'operatore a bordo
macchinacaricaper tagliare fi-
sicamente cio che deve tagliare.
Dal disegnoalla produzione: in-

Le nuove frontiere della tecnologia

Oltre 500 milioni

di euro

1Ivalore del mercato
dell'intelligenza artificiale
in [talia. Ha una crescita
adoppia cifra anno su anno

Le aziende italiane

che hanno attivato o stanno
attivando progetti con
Tintelligenza artificiale.

Tra i progetti piu diffusi ci sono
i chatbot, ma I'83% degli utenti
¢éinsoddisfatto

]
Industria 4.0: i dati chiave 2021 O\ ¢

Il mercato Industria 4.0 ha accelerato

rispetto al 2020, trainato dagli investimenti
in Qloud Manufacturing (+25-30%)
Advanced Automation (+15-20%)

4,1 miliardi

Il valore del mercato nel 2020 (+8%)

11 60% dedicato

a Industrial loT

poi Industrial Analytics (17%)
Cloud Manufacturing (8%)
consulenza e formazione (7%)

1su3

Le aziende che offrono flessibilita

di orario e postazione grande
a tecnologia 4.0

o

Sono15mila
leinstallazioni
realizzate
dalladittalecchese
«E importante
avere un dialogo
stretto e continuo
coni clienti»

serisce ildisegno elamacchina
taglia. Maovviamente a soste-
nere la nostra crescita ci sono
anche gli investimenti interni
continui, conlarealizzazione di
un processodiautomatizzazio-
neinternaconhardware e sof-
tware dedicati.

Quindimacchineemiglioramento
dellavoro sono state le due guide
sU cui si @ sviluppata 'azienda?
Si, partendo dal disegno che
trent'annifaeracartaceo: digi-
talizzarlo éstato il primopasso,
che ci ha aperto un mondo.

LeforniturediSctdannovitaarela-
zionidilungocorso coni clienti, vi-
stiiservizidimanutenzionee assi-
stenza.Qual ¢la base perimpostare

«Programmi personalizzati

e al passo con le innovazioni»

llmercato

Sct Informatica

offre prodotti

sviluppati sulleesigenze
del fruitore finale

1 cliente deve sem-
pre essere innovativo e noi se-
guiamo la sua innovazione», af-
ferma Mario Riva, project ma-
nager di Sct Informatica,
l'azienda lecchese specializzata
in sofware per Cadche deve tut-
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to alla propria innovazione
continua di predotto e alla per-
sonalizzazione.

«Da sempre - aggiunge Riva
- i rivolgiamo alle aziende di
vari settori con un prodotto
personalizzato. Abbiamo un
prodetto principale che si chia-
ma IdmCad di cui ¢& una ver-
sione studio datadaun Cad ba-
se con alcune funzionalita ri-
volta auffici tecnici, studi di ar-
chitetti e geometri, enti pubbli-
ci, pitvari moduli per progetta-

re cabine elettriche in cemento
armato, quadri elettrici, car-
penteria navale. Inoltre ¢’ un
altro prodotto, sempre su base
Cad, che si chiama Imballicad,
che Sct ha iniziato a sviluppare
nel 2010 e che di fatto & uno dei
software di riferimento nel set-
tore degliimballaggi industriali
inlegnos.

Altro passaggio importante,
spiegaRiva, & statopoter mette-
re in cloud tale versione del
Cad: «Alcuninostriclientimet-

tono questo nostro servizio a
disposizione sia internamente,
soprattutto in quelle aziende
che hanno piti sedi, sia periloro
clienti esterni dotandosi cosidi
uno strumento commerciale.
Dando accesso ai clienti questi
possono fare la loro configura-
zione e chiedere l'offerta: cosi
l'azienda dailservizioalcliente,
ha i dati di chi si & collegato e
quante e quali richieste ha fat-
tor.

Un' azienda di Correggio, in
Emilia, vive di questo configu-
ratore perché sono i clienti
stessi, i distributori, che si con-
figurano il prodotto venduto
dall’azienda, hanno un disegno
tecnico in 3D o 2D cheil cliente
pud applicare al proprio mac-
chinario per vedere se va bene.

Mario Riva, project manager

Poiconunclickfalarichiestadi
offerta e una conferma d’ordi-
ne.

Lassistenza ai clienti & con-
tinua sia perché in informatica
cisono problemi sempre un po”
tecnici dovuti agli aggiorna-
menti, allarete, albrowser, «ma
principalmente perché il no-
stro cliente evolve sempre il
prodotto: aggiunge un motore,
aggiunge una flangia, un tipo di
cilindro. Per l'alta velocita ab-
biamo realizzato un altro sof-
tware interessante - conclude
Riva -. E un software di calcolo
che va a determinare il tipo di
palo e di fondazione in grado di
reggere agli sforzi, oltre a tutta
la parte dei fili. E’ un software
poi anche realizzato per le filo-
viedi Rimini e diVerona». M.Del
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11 30% dei ricavi con gli studi professionali

Con 15mila installazioni e pit di 2500 clienti nel mondo I'aziendalecchese
Sct Informatica é in grado di produrre soluzioni software su misura adatte
a qualsiasi settore. Comuni ed enti regionali rappresentano il 30% del fat-
turato, unaltro 30%vaagli studi di progettazione e il resto alla manifattura

1 .400 +28% I:‘mldlmuuﬂlm
Y

ELI +31% datodei 2020501 2019

Le pi diffuse sono le soluzioni di Industrial IoT,
pari a un quarto del totale, spesso combinate
con algoritmi di Analytics e Intelligenza Artificiale

DO oI #i5%

Seguono le tecnologie Advanced HMI,

come | wearable e le interfacce uomo-macchina

\ per acquisire e veicolare dati in formato visuale,

vocale e tattile

\O/

3N +5%

"~ Advanced Automation

cioé i sistemi di produzione automatizzati

i come i robot collaborativi;

Industrial Analytics

EITN +39%

Le applicazioni piU in crescita
focalizzate sulla previsione

delle prestazioni degli assetti industriali
e dei processi produttivi

EZIN +33%

Qoud Manufacturil

| ng
utilizzate Soprattutto per il monitoraggio
e la diagnostica degli impianti industriali
daremoto

EEEH +30%

Additive Manufacturing
nota anche come Stampa 3D
e diffusa principalmente

nei settori automotive
eaerospaziale

Withub

almeglioinpartenzailrapportocon
il cliente?

Cidchecontaquandosivada
uncliente & parlare lastessalin-
gua: il nostroé unambiente tec-
nico, bisogna capire afondocosa
un clientevuole, per potergli ri-
solvere un problema. E questo
pernoisignificadisporre delle
giuste competenze informati-
che ematematiche masignifica
anche capirecomeil cliente co-
struisce il proprio prodotto. E
l'aspettopitibelloperché cosisi
vede cosail cliente andraafare
conilnostrosoftware, maéan-
cheil piudifficile perché noné
per tutti.

Come vengono trasmesse lecom-
petenze in azienda?

Abbiamo dieci dipendenti,
pitrdiversi collaboratori esterni.
Inostridipendentisonopiutto-
sto giovani, hannoun’etaintor-
noai35anni enormalmente so-
noingegneri, laureatiin mate-
matica, periti,informatici. Ino-
striprodottisono tecnologica-
mente evoluti, quindi servono
competenzediingegneriaema-
tematica nel caso specifico di
calcolo strutturale per tralicci
e pali di alta velocita questo
aspetto deve essere ancor pit
spiceato. Abbiamoanche alcuni
dipendenti che sono connoi fin
dall'iniziodi questavventurae
sonoloroatrasmettereil know
how piti profondo che & patri-
monio dellanostra azienda.
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«alternanzae moltoutile
Alutaaconoscereiragazzi»

Formazione. I rapporto con le scuole é consolidato con ottimi risultati
«Dieci anni fa abbiamo cominciato ad accogliere gli studenti in stage»

LECCO
Formazione su mate-

rie di base (come i corsi di am-
ministrazione, di marketing e
di inglese) e formazione spe-
cialistica sono una costante
che Sct Informatica realizza
attraverso piti canali.

Pericorsi di carattere gene-
rale 'azienda di Bruno Fregosi
utilizza i corsi della formazio-
ne finanziata di Confapi Lecco
e Sondrio, a cui l'azienda di
Leccoeiscritta, mentre tuttala
parte che riguarda i corsi tec-
nici € realizzata con un'azien-
da partner e i corsi interni di
programmazione base di Au-
tocad sono tenuti da un dipen-
dente di lunga esperienza.

Con i suoi dieci dipendenti
con eta intorno ai 35 anni Sct
Informatica continua ad inve-
stire per I'inserimento dei gio-
vani, fra i quali individua i mi-
glioriattraversoicontinuiper-
corsi di alternanza scuola-la-
voroa cuipartecipa in collabo-
razione con gli istituti del ter-
ritorio.

Adesione

«Abbiamo iniziato ad inserire
ragazzi in alternanza dieci an-
ni fa. A contattarci - afferma
Riva, project manager - sono
state le stesse scuole del terri-
torio. Abbiamo aderito ed &
stata un po” unavventura reci-
proca. Ricordo cheil primo ra-
gazzo che eravenuto da noi in
stage, Cristian Baldi, si & diplo-
mato, ha proseguito all'univer-
sita e ora lavora al Cern di Gi-
nevra. Ci sono stati anni in al-
ternanza con ragazzi moltova-
lidi, ragazzi che una volta presa
dimestichezza con I'ambiente

Bruno Fregosi ha fondato Sct Informatica con Tiziano Moro

di lavoro e di sviluppo e con le
dinamiche aziendali sono stati
in gradoin modo semi-autono-
mo sono statiingradodiporta-
re avanti con il nostro suppor-
to dei progetti che non sono
stati esperimenti, bensi veri
progetti che poi noi abbiamo
finalizzato e consegnato ai
clienti».

Fino a due anni fa Sct acco-
glievairagazzi in stage per due
settimane a febbraio, tre setti-
mane a giugno e tre a settem-
bre. Dal 2022 sifanno tre setti-
mane a giugno e tre a settem-
bre,malamaggior partedeira-
gazzi in definitiva fa tutta
l'estate, restando in azienda
anche a luglio, «con un ricono-

onomico - aggiun-
ge Riva — che diamo sia ai ra-
gazzi che fanno le settimane
obbligatorie in stage siaa quel-
li che si proseguono un po’ di
piti. Eun riconoscimento pon-
derato in base all'impegno che
un ragazzo ci mette».

Per quanto riguarda le as-
sunzioni in azienda, una volta
terminati gli stage e ottenuto il
diploma Riva spiega che qual-
cuno & stato assunto ma la
maggior parte dei ragazzi pas-
sati da Sct prosegue con l'uni-
versita e quindi si fa pit diffici-
le recuperarli dopo la laurea
perché «il Covid ha aumentato
labitudine a studiare e a lavo-
rare da remoto, quindi l'aspet-

to divoler lavorare sul territo-
rio oggi ha meno presa. Ma &
ancheaccaduto diaver assunto
deineolaureati chehanno sen-
tito parlare di noi daloro amici
che ci hanno conosciuti in sta-
gen.

Riva definisce «mediamen-
te ottiman la qualita di prepa-
razioneche hannoiragazziche
arrivano dalla scuola, con
un’eccezione per quanto ri-
guarda 'anno piti pesante del
Covid, il 2020, «quanto abbia-
mo riscontrato un livello di
preparazione imbarazzante.
Ma poi c’é stata una ripresa».

Riferimento

Per Sct Informatica la scuola &
punto di riferimento nel mo-
mento in cui si presenta una
precisa esigenza di assunzio-
ne: «Solitamente la primacosa
che facciamo & contattare
I'lstituto Badoni - aggiunge
Riva -, dove abbiamo buoni
rapporti con i professori, che
da parte loro possono sugge-
rirei i profili pit validi. Ma si
utilizzano anche i Centri per
I'Impiego e i portali: con
Linkedin non ci siamo trovati
molto bene, con InfoJobs cosi
cosi, mentre ci siamo trovati
bene con Indeed. Ma stiamo
anche valutando la possibilita
di passare daagenzie specializ-
zate e community di sviluppa-
tori. Siamo una realta piccola,
preferiamo sempre andare
sulla fiducia e prendere qual-
cuno che ci arriva dal passapa-
rola o per il quale abbiamo gia
una valutazione positiva so-
prattutto da parte dei docen-
tin. M. Del.
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«L/intelligenza artificiale
Opportunita da sfruttare»

limercato
Sononumerosi
isettoriserviti
Attenzionepuntata

agli sviluppidilndustria4.0

Quella diSct Informa-
tica & una clientela soprattutto
nazionale, «ma vendiamo indi-
rettamente anche all'estero nel
momento in cui una nostra
azienda cliente italiana esporta
macchine sulle quali noi poi an-
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diamo a dare supporto. A quel
puntoilsuoclientediventailno-
stro», afferma Mario Riva,
project manager che perl'azien-
dalecchese specializzata in pro-
gettazione Cad e che oraguarda
alle nuove opportunita dell'in-
telligenza artificiale segue la ge-
stione dei circa 40 progetti ad
oggi aperti, dal primo contatto
alla definizione delle specifiche,
alla parte commerciale, alla fi-
nalizzazione con i due soci pro-
prietari di Set, Bruno Fregosi e

Tiziano Moro. Sulsolo software
ImballiCad, dedicato alle azien-
de che producono imballaggi di
vario genere, lazienda aserve
circa 300 clienti nel mondo con
licenze vendute in Australia,
Singapore, Malesia, Spagna, In-
ghilterra e Germania.

Nel mercato nazionale Co-
muni ed entiregionali, che peri
lorouffici tecnicihannobisogno
diun Cad rappresentano il 30%
delfatturato.I clientidel softwa-
re standard destinato a uffici

tecnici, geometri, architetti, stu-
di di progettazione e di ingegne-
ria costituiscono un altro 30-
40%. Per il resto i clienti sono
aziende manifatturiere per le
quali Sct sviluppa software per-
sonalizzati.

I settori del manifatturiero
sono diversifrachifa scaffalatu-
re in metallo, o carpenteria per
quadri elettrici, oppure chi pro-
ducemacchinaripertagliolaser,
cabineelettrichein cemento ar-
mato, oltre agli imballatori che
realizzano casse, gabbie o pallet
inlegno. Ec’echifapareti vetra-
te, prefabbricati in lamiera, gri-
gliati metallici, carpenteria me-
tallica. Ci sono inoltre aziende
che fanno camere sterili, flange.
«Un altro settore interessante
incui cisiamospinti mettendoa

punto un buon software & dato
dalleaziende che fannoimpian-
ti di aspirazione industriale di
fumi. Il cuore & la progettazione
del prodotto che fa il cliente,
quindi realizziamo il configura-
tore. Poi, da unlato si segue una
strada piti commerciale: si crea
uno strumento tecnico, sempli-
ficandolo, per poterlo dare al ri-
venditoreoall’agenteche conun
sempliceclick pué configurareil
prodotto e ottenere un preven-
tivo. L'altra strada & quella per
cui, sfruttando gli stessi dati che
abbiamo informato elettronico,
crearele distinte, le schede dila-
vorazione etutto cio che riguar-
da la parte per la produzione,
cioé le macchine e, spesso, an-
che Iinterconnessione con In-
dustria 4.0». M. Del.
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