“La nostra azienda al riparo,
ma riconversione difficile”

La Provincia del 2 agosto 2021, parla Luigi Pescosolido
titolare della associata Rapitech e consigliere Api.

«Lanostra azienda al riparo

ma riconversione difficile»

Rapitech

Luigi Pescosolido al vertice
dell'azienda lecchese

che da tempo collabora
con il marchioFiat

Frale imprese lecche-
si fornitrici storiche dell'auto-
motive c¢ anche la Rapitech di
Lecco, che con circa 15 dipen-
denti fornisce indirettamente
da tempo il marchio Fiat con
componenti che vanno sui mo-

Download

delli Renegade, 500X, Panda e
Alfa Romeo.

Per Fautomotive l'azienda di
Luigi Pescosolido produce e
vende componenti in metallo
che tengono unite le plastiche
delle vetture. «Cose che - affer-
ma Pescosolido - continue-
remmo a fornire anche alle au-
to elettriche. Direttamente la
transizione nonci tocca, mabi-
sognera vederne gli effetti di
mercato sul medioe lungo peri-
odoy.

Nelle forniture per 'automo-
tivesonomolto diffusiicompo-
nenti per la parte meccanica e
assai meno quelli sulla parte
elettrica ed elettronica. Tutta-
via e moltissime aziende lec-
chesi che produconobulloneria
con componenti che vanno pe-
santemente sul motore risenti-
ranno della diffusione dell'auto
elettrica e a meno che non rie-
scano a realizzare idee molto
buone di riconversione saran-
no penalizzate. Ma per fortuna

viti e bulloni continueranno ad
andare sumolte altre parti del-
l'auto. Malariconversione delle
pmi impegnate nel settore tra-
dizionale sara molto difficile».

Una difficolta che ha a che
vedere conladifficoltadiriusci-
re a proporsi suun mercatodai
grandi numeri, doveil potere di
scelta dei fornitori & totalmente
in mano ai grandi player.

«Cosi come € accaduto a noi
- afferma Pescosolido - sono le
aziende pit grandi a fare ricer-
che mirate. Noi siamo stati con-
tattati, ¢ci hanno trovati e siamo
entrati in settori diversi di for-
nitura. Che accada il contrario
nel nostro mondo & piuttosto
difficile in quanto le pmi sono
solo direttamente coinvolte co-
me partner di progettos. E su

come farsi trovare spiega che in
fondola ricetta valida per tutti
nonc’e, mache «aportarerisul-
tati aun certopunto sonoicon-
tatti e le conoscenze personali.
E per quanto sembri persino
banale ricordarlo, ad aiutare &
anche il fatto di investire suun
buon portale internet per mi-
gliorare la visibilita, con lag-
giunta di un buon operatore
commerciale specializzato, an-
che aparttime, che sappia con-
tattare in modo efficace le
aziende. Cosi come una levaim-
portante sta nella circolazione
di una buona reputazione
aziendale».

«Noi piccoli, soprattutto
quando si fanno strada grandi
innovazioni di mercato - con-
clude Pescosolido — dobbiamo

Luigi Pescosolido

esserebravi acogliere Foccasio-
ne, a partire su nuovi progetti
tenendo un prezzo contenuto
intuendo che dietro a un certo
ordine ¢’ la necessita di un bu-
siness futuro. Noi avremo forse
anche perso qualche occasione,
maconquestaricettadisempre
senza dubbio ne abbiamo colte
diverse». M. Del.
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