Caro energia: parlano 1le
nostre aziende

La Provincia del 6 dicembre 2021, sull’aumento dei prezzi
dell’energia parlano le nostre aziende associate Italgard e
Ima.
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Ladelegaall'esterno
Aiutaun contratto
conunatariffafissa

L'azienda/1

La Italgard di Inverigo

ha scelto

di affidarsi

al Consorzio Adda Energia

«Da tempo abbiamo
semplificato affidando la ge-
stione delleforniture elettriche
al Consorzio Adda Energia, un
scelta risolutiva sia sul fronte
organizzativo che su quello dei
prezzi, che cosi spuntiamo in
modo vantaggioso. Giain azien-
da mi devo occupare di gestire
coi clienti gli effetti dei folli rin-
cari che subisco sui prezzi delle
materie prime, almeno su quel-
li dell'energia, mi tolgo il pen-
siero e delego, peraltro con
grande soddisfazione di risulta-
to». Lo afferma Danilo Gabbio-
ni, proprietariodellaTtalgard di
Erba, aggiungendo che lascelta
di affidarsi ai contratti negozia-
tidal consorzio sibasa anche su
«un fatto di competenza: noi
sappiamo stampare e fare car-
penteria, possiamo seguire gli
andamenti dei prezzidilamiere
e altre materie prime, ma in un
mercato cosl affollato di forni-
tori di energia, se si sbaglia il
fornitore o il trader va male e
chiude si rischia di doversi fer-
mare. Nel consorzio di Api Lec-
co e Sondrio abbiamo trovato
una struttura competente che
ci propone partner di fornitura
affidabili».

Col contratto a prezzo fisso
siglato attraverso il consorzio,
nel 20211l prezzo dell'energia e
statodi161 euro/KWh, 8euroin
meno rispetto al 2020. Quindi
per Italgard quest’anno non ci
sono stati rincari né maggiori
oneri. Invece per il gas, che
l'azienda utilizza peril taglio la-
ser, irincari si sono sentiti.

Con100 dipendenti frala se-
de di Sant’Isodoro di Inverigo
(60 addetti) e una fabbrica in
Bulgaria, la produzione di Ital-
gard venduta in quasi tutto il
mondo & suddivisa fra lo stam-
paggio di lamiera, la carpente-
ria di precisione e i gruppi di
continuita, per un mercato al
35% estero e peril resto

Una produzione destinata
peril 35% del fatturato aclien-
ti esteri e per il resto ad azien-
de multinazionali presenti in
Ttalia.

Danilo Gabbioni

L’azienda & stata fondata da
tre soci, i fratelli Danilo e Ro-
berto Gabbioni, e da Vania Ca-
stelnuovo, moglie di Danilo,
con cui oggi lavora anche sua fi-
glia Micol e dal 1986 ¢ attiva nel
settore della trasformazione
dellalamiera come partner glo-
bale per le industrie manifattu-
riere.

Per elettricita e gas tuttavia
l'azienda agisce sulla riduzione
dei consumi attraverso investi-
menti tecnologici d'avanguar-
dia inseriti in aziendaun paiodi
anni fa, che hanno permesso di
decimare il consumo di energia
e di essere piu performanti nei
consumi di gas e azoto.

«Sull'energia per noi la voce
in bilancio ha un impatto infe-
rioredi quello della materia pri-
ma, che cistapreoccupando pa-
recchio. Compriamo acciaio di
ogni genere - afferma Gabbioni
-eirincari sembrano non avere
fine. Stiamovivendoun 2021 si-
stemato su due poli opposti:
uno molto positivo per ordini e
produzioni e uno molto negati-
vo per quanto sia complicatofa-
re impresa. Le materie prime
non cilasciano in pace e i mer-
cati in questa situazione osano
chiedere sconti. Certo anche
noi chiediamo ai nostri clienti
aumenti per scaricareirincari-
aggiunge — ma alla fine ci porta-
no sempre via marginalita e, in
definitiva, non accettando le
nostre richieste. Quando, ven-
tanni fa, c’era molto lavoro si
tornava a casala sera stanchie
soddisfatti. Cio vale anche oggi,
ma si torna a casa con la testa
piena di pensieri». M. Del.
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«Costi triplicati
E incubo blackout
a inizio del 2022»

Lazienda/2
AllaImadi Arosio

la voce energia elettrica
éarrivata a pesare

il 3% del fatturato

«Standoaicostidiog-
gi,nel 2022 perlanostraazien-
da ci sard un impatto sulle bol-
lette elettriche e del gasche sti-
miamo intorno al 3% del fattu-
rato. Perl'energia in aziendaci
siamo ritrovati con costi oggi
almeno triplicati, percid do-
vremo scrivere ai nostriclienti
per chiedere adeguamenti sui
prezzi dei prodotti che vendia-
mo», afferma Luca Redaelli, ad
della Ima di Arosio, societa
della famiglia Bertelé e di cui
anche Redaelli & socio.

Natanel 1973 da attivita av-
viate negli anni Cinquanta dal
fondatore, Corrado Bertelé,
nel tempo l'azienda specializ-
zata in lavorazioni metalliche
per l'industria si & sviluppata
attraverso importanti part-
nership, controllo di attivita
all'estero e joint venture inter-
nazionali.

Oggi Ima ha due fabbriche,
una in Italia con 95 dipenden-
ti, specializzata sullalamiera, e
unain Romaniacon 125 addet-
ti e piti concentrata sulla lavo-
razione del tubo.

Con 20 milioni circa di fat-
turato realizzatoin Italia e cir-
ca 10 milioni in Romania,
l'azienda serve soprattutto il
settore automotive (60-70%),
seguito dalle costruzioni e in
misura minore da settori vari
per una produzione che viene
esportata all'80%.

«Siamo preoccupati per i
rincari dell’elettricita sul pros-
simo anno - afferma Redaelli -.
Durante il 2021 i nostri consu-
mi, comunque non altissimi,
sono stati simili a quelli del
2020 salvo in questiultimi due
mesi a cui abbiamo avuto
un'impennata estrema di co-
sti. Siamo passati da un valore
approssimativo di inizio anno
cheeraintornoai 60 euro Mwh
ai 278 euro di inizio dicembre,
quindi oltre quattro volte in
piti per quanto riguarda la par-
te di puro costo dell’energia in
bolletta. Circa il gas, siamo
passatidail6euro /Mwhdiini-
zio anno a98eurodioggi. Usia-

Luca Redaelli

mo il gas solo per i riscalda-
mento, quindi il suo impatto &
limitato, ma & altrettanto vero
che se va avanti cosi paghere-
mo 50mila euro in pit 'anno
solo per il gas». Se da un lato
per Imain gas ha pocoimpatto,
dallaltro si aggiungono gli au-
menti indotti, visto che per al-
tre aziende, come quelle che
fanno trattamenti termici,
I'incidenza dei costi del gas e
determinante: «Infatti - ag-
giunge Redaelli - stiamo giari-
cevendo richieste di aumento
dai nostri fornitori di tratta-
menti termici e trattamenti
superficiali», cosi come Ima
dunque deve fare coi propri
clienti per scaricare in parte a
valle della catena commerciale
icosti dellelettricita, chieden-
do adeguamenti sui prezzi dei
prodotti «ma con I'impegno -
aggiunge Redaelli - a tornare
indietro nel caso i costi del-
I'energia tornassero a livelli
pilt normali». Una decisione
obbligata ma tutt’altro che fa-
cile, ci dice Redaelli, per il qua-
le «non & cosi scontato che i
clienti siano comprensivi. No-
nostante siano noti i rincari
spropositati che tutti stanno
subendo ci sono situazioni in
cuiicontratti firmati, ad esem-
pio nell’automotive, non pre-
vedono adeguamenti nei prez-
zi. Su altri contratti, struttura-
ti in modo da consentire la ri-
definizione dei prezzi, si pud
intervenire. Ora cio che temia-
mo di pittsono i rischi di black
out, di cui si sta parlando in ri-
ferimento alla prima parte del
2022». M. Del.
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