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dall’Ucrailna
consegnare”

La Provincia del 31 marzo 2022,
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ordini
impossibile

la nostra associata Wbt di

Monte Marenzo (Lc) parla dei problemi con i paesi in guerra.

Fermi gli ordini dall'Ucraina
Impossibile consegnare

Monte Marenzo

115% del fatturato di Wbt
nelle regioni inconflitto
Salve le commesse russe
Ferme aKiev einBielorussia

I mercati di Russia,
Ucraina e Bielorussia negli ulti-
mi cinque anni si sono fatti
semprepili strategici per la Wbt
di Monte Marenzo, azienda con
35 dipendenti specializzata in
nastri trasportatori metallici

Download

utilizzati per gli impianti diin- Z e =
dustrie farmaceutiche ed ali- | 1
mentari.

L'aziendavende i propri pro-
dotti in gran parte allestero,
conunaquota del 30% destina-
ta direttamente soprattutto in |
Russia, Ucraina, Bielorussia,
Cina, Thailandia e Australia.
Del 70% venduto inItalialame-
tavienecomunque esportatain
quanto montata dai clienti ita-
liani su grossiimpianti destina-
tialorovolta all’estero.

Giuseppe Figini

Per quanto riguarda l'area
oggisededel conflittofra Russai
eUcraina, Wbt hain corso ordi-
ni in essere soprattutto in
Ucraina, «ordini che per evi-
denti ragioni non possiamo
evadere - afferma Giuseppe Fi-
gini, uno dei tre soci di Wbt -,
mentre per quanto riguarda la
Russia abbiamo evaso gli ordini
in corso e ci arrivano regolar-
mente richieste di offerte da
parte di aziende che si trovano
in Russia e che spesso sono
multinazionali occidentali. Co-
sa cheinvece non accade con la
Bielorussia, da cuinonci sta ar-
rivando nullay.

Figini spiega che negliultimi
cinque anni non sono stati ri-
sparmiati investimenti per lo
sviluppo commerciale dell'area

ex Urss, che oggi conta su una
quota contenuta di esportazio-
ne, parial 5% delfatturato, «ma,
comunque, una quotain cresci-
ta, perché certi investimenti
iniziano a dare risultati dopo
qualcheanno. E questo-sottoli-
nea Figini - era il periodo buo-
no. Oralasituazione & cambiata
e stiamo pensando a che scelte
compiere sul futuro. Il dato po-
sitivo - aggiunge Figini - & che
oltreanon avere maiavutopro-
blemi di pagamentoconiclienti
di quellarea, oggi non abbiamo
nemmeno crediti sospesi».
Natanel 2014 dopo aver rile-
vato un’azienda commerciale,
negli anni lattivita ¢ decollata
fino a dar vita a unadelle realta
pilt competitive del settore.
Una realti piccola ma solida e

con una forte reputazione, for-
nitrice deipochie grandi player
della produzione di flaconi in
vetro.

«L’azienda ha preso il via at-
traversoil ricollocamentodi di-
pendenti diun’altraazienda, la-
voratori che allepoca erano a
casa conammortizzatori socia-
li. Miei ex colleghi, in quanto
anch’io sono un ex dipendente
dellalorostessaazienda. Maog-
gi-concludeFigini - siamo giaal
cambio generazionale in quan-
to i colleghi entrati otto anni fa
in qualchecasoerano intornoai
55 anni di eth, quindi strada fa-
cendo qualcuno che ¢ andato in
pensione ¢& stato sostituito da
giovani. E ovviamente pensia-
mo a una crescita attraverso
nuovi investimenti». M.Del.
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