“Fornitore Offresi 2024” a
Lariofiere dal 15 al 17
febbraio

“Fornitore Offresi”, il salone internazionale della
subfornitura meccanica, si terra a Lariofiere (Erba) dal 15 al
17 febbraio 2024.

Come sempre saremo presenti come associazione di categoria,
quest’anno con il nostro stand della Rete Ufficio Estero al
padiglione B 323.

La fiera e giunta alla 1l5esima edizione e quest’anno vedra la
partecipazione di 340 aziende di settore espositrici dirette e
190 aziende rappresentate e estere.

Cliccando qui €& possibile visitare il sito della fiera.

Queste le nostre Aziende Associate presenti in fiera e dove
potete trovarle:

Delmi CC 806

Eredi di Cornaggia B 305

Fasb Linea 2 B 329

Grignacolor B 326

Micromeccanica di precisione A 195
Panozzo A 35

R4 Automazioni CC 711

Sime A 108

STF B 325

Techma B 373

(AM/am)
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“Mestierando 2024 : le
aziende incontrano gli
studenti

Anche quest’anno Confapi Lecco sostiene 1l progetto
“Mestierando”, progetto orientativo promosso dalla Provincia
di Lecco e dall’Ufficio scolastico territoriale.

L'iniziatva intende sviluppare nei giovani studenti la
capacita di prendere coscienza di sé e delle proprie
potenzialita ai fini di far nascere e maturare in loro la
capacita decisionale che 1i conduca ad una scelta di
orientamento verso i percorsi di II grado in maniera
consapevole. Il progetto prevede, tra le attivita proposte
agli studenti delle classi II e III del I grado,
alcuni incontri con imprenditori/responsabili/tecnici che,
attraverso lo strumento dell’intervista, potranno stimolare
nei giovani alunni alcune riflessioni sulla scelta di
orientamento scolastico/professionale futuro per cercare di
dare risposta alla domanda “Cosa faro da grande?”.

Le interviste inizieranno a partire dal mese di marzo prossimo
e interessera, per quest’anno scolastico, gli studenti delle
classi I (in forma sperimentale) e II.

Chiediamo quindi agli imprenditori o aziende, di scriverci o
chiamarci entro martedi 20 febbraio 2024 per segnalarci la
vostra disponibilita a partecipare a questo progetto:

»scuola.lavoro@confapi.lecco.it e
formazione@confapi.lecco.it
= 0341.282822 chiedendo di Tiziana Montana
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Indicandoci nome e cognome, ruolo in azienda, zona
territoriale di riferimento (sede azienda/residenza).
In allegato trovate il modello di intervista che poi verra

utilizzato con gli imprenditori in classe.

(SB/tm)
8304 schema_intervista.pdf
Download

Confapi 1in audizione al
Senato su decreto ex Ilva

Confapi e stata audita presso la IX commissione Industria del
Senato sul decreto ex Ilva (Amministrazione straordinaria
delle imprese di carattere strategico). In rappresentanza
della Confederazione €& intervenuto Marco Mariotti di
Unionmeccanica Confapi che ha espresso “grande preoccupazione”
e 1llustrato delle proposte a sostegno delle aziende
dell’indotto di tutto il territorio nazionale.
“Apprezziamo che il decreto metta in campo 320 milioni di euro
di liquidita — ha affermato Mariotti — ma e necessario che
questa vada in primis orientata al pagamento dei debiti
scaduti verso le aziende dell’indotto”. “A oggi Acciaierie
d’'Italia — ha proseguito — € un’azienda con un socio privato
che in due anni ha avuto fatturati e utili record frutto del
boom post covid nel mercato siderurgico e che, purtroppo, non
e passato da Taranto. Vedere centinaia di aziende agonizzanti
in attesa di ricevere i 1loro legittimi crediti e
inammissibile”.

In particolare sono quattro le proposte avanzate da Confapi in
audizione. Secondo la Confederazione € necessario ammettere in
prededuzione i crediti delle aziende fornitrici; inoltre serve
l’erogazione immediata delle risorse a favore delle Pmi e
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delle grandi appaltartici dell’indotto con la perimetrazione
delle stesse; si chiede anche di introdurre un vincolo di
destinazione del prestito di 320 milioni al pagamento deil
debiti dei fornitori dell’indotto o individuazione del
soggetto che si renda cessionario — pro soluto — dei crediti;
infine si auspica l’ammissione immediata al fondo di garanzia
Sace, senza spese istruttorie, con copertura del 100% del
credito vantato messo a garanzia.

Confapli a tavola rotonda con
Ministero Estero e Ispi sul
Mediterraneo

Confapi ha preso parte all’edizione straordinaria del “Rome
MED Dialogues — Extraordinary Expert Meeting”, la principale
iniziativa di diplomazia pubblica annuale del ministero degli
Affari Esteri e della Cooperazione Internazionale, promossa
con L'ISPI, organizzata a Roma alla Lluce dell’attuale
situazione geopolitica del Mediterraneo. In rappresentanza
della Confederazione, il Vice Presidente Francesco Napoli, e
intervenuto alla Tavola rotonda “The role of Italian Growth
Diplomacy in the Mediterranean” dedicata al mondo delle
imprese, per discutere sulle principali sfide nel
Mediterraneo.

Dopo aver ringraziato il ministro Tajani, Napoli ha
evidenziato come le imprese, insieme agli esperti e ai vertici
di istituzioni possano giocare un ruolo determinante
nell’aprire un dialogo costruttivo volto a facilitare una
soluzione diplomatica al conflitto in atto. Napoli ha ribadito
che “oltre il 40% del commercio dei porti italiani dipende dal
traffico di merci provenienti dal Mar Rosso” e che “i recenti
attacchi dei ribelli Houthi intorno allo Stretto di Bab el-
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Mandeb hanno quadruplicato i costi di trasporto di wun
container standard da Shanghai a Genova nel giro di un mese e
mezzo (+350%)"” portando ad una riduzione dei traffici
commerciali superiore al 20% registrata nei maggiori porti
italiani da fine dicembre. Secondo Confapi, al di la del
commercio, va considerato anche 1’'impatto sull’energia, 1in
quanto il passaggio di gas naturale liquefatto dal Qatar
attraverso Suez €& diminuito, con una riduzione delle consegne
di gas qatarino stimata al 70% rispetto alla media del 2023.
Ci0 avra certamente anche effetti inflattivi, soprattutto per
L'Europa.

Confapi pertanto sostiene fortemente tutti gli sforzi volti a
definire una soluzione del conflitto, partendo dal presupposto
che le recenti crisi e gli eventi internazionali che hanno
interessato il Mediterraneo ci spingono a riflettere sulle
sfide, ma soprattutto sulle possibilita di crescita e sviluppo
che possiamo perseguire insieme.

Luigi Sabadini per Confapi
nazionale al tavolo Mimit su
Automotive

Confapi, rappresentata dal Presidente di Unionmeccanica, Luigi
Sabadini, ha preso parte al tavolo Automotive svoltosi 1’1
febbraio 2024 presso il Ministero delle Imprese e del Made in
Italy.

Nel corso del suo intervento Sabadini ha ribadito “la
necessita che la politica degli incentivi interessi non solo i
produttori di auto ma anche l'intera filiera dei fornitori che
rappresenta un settore di eccellenza della piccola e media
industria privata che CONFAPI rappresenta. Pertanto i vantaggi
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incamerati dalle case costruttrici con il nuovo ecobonus — ha
detto — devono essere spesi nella nostra filiera italiana”. Il
Presidente di Unionmeccanica Confapi ha anche richiesto
“un’attenzione particolare alla formazione e alla
riconversione delle risorse umane nonché uno sforzo
promozionale della produzione automotive nazionale”.

Confapli e Sace 1insieme per
internazionalizzazione
piccole e medie industrie

Confapi e SACE hanno sottoscritto un Protocollo d’intesa con
l'obiettivo di sostenere le 1l6mila piccole e medie industrie
associate alla Confederazione nello sviluppo del loro processo
di internazionalizzazione e nella conoscenza di nuovi
strumenti per la transizione sostenibile e
digitale. L’accordo, firmato dall’Amministratore delegato di
SACE Alessandra Ricci e dal Presidente di Confapi Cristian
Camisa, prevede l’avvio di una serie di iniziative commerciali
congiunte per supportare le oltre 1llomila imprese associate a
Confapi nei loro percorsi di crescita in Italia e all’estero.

SACE vede nel coinvolgimento delle PMI un asse portante della
propria missione per garantire una crescita e transizione
sostenibile, duratura del Paese. Un obiettivo abbracciato con
il Piano Industriale Insieme2025 con cui il Gruppo, che conta
gia su un portafoglio di oltre 40 mila PMI servite, si
prefigge di raggiungerne almeno 65mila entro il 2025, mettendo
a disposizione il proprio network di relazioni, conoscenze e
servizi finanziari. Molte 1le iniziative territoriali,
realizzate anche con champion di filiera e banche
finanziatrici di grandi commesse all’estero, con l’obiettivo
di rafforzare la filiera a monte facilitando l’'accesso ai
servizi e agli strumenti finanziari dedicati. Per agevolare la
conoscenza dei prodotti e servizi SACE e rafforzare la
capacita di internazionalizzazione delle PMI, saranno
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realizzate iniziative formative mirate, promosse su tutto il
territorio nazionale, con strumenti online e tradizionali e
con un successivo affiancamento nei percorsi di
internazionalizzazione e transizione sostenibile e digitale,
di cui potranno beneficiare le PMI associate.

“Le PMI rappresentano la spina dorsale dell’economia italiana
e giocano un ruolo importantissimo sia in chiave economica sia
in chiave sociale; supportarle nel loro percorso verso la
transizione green e sostenibile e stato il nostro obiettivo
del 2023 e lo sara ancora di piu in futuro, con un occhio di
riguardo all’export, che rappresenta un terzo del Pil
nazionale — ha dichiarato Alessandra Ricci, AD di SACE - La
collaborazione con una realta come Confapi arricchisce le
partnership e gli strumenti di SACE a disposizione delle PMI
cuore pulsante del nostro Piano Industriale Insieme 2025".

“Le nostre Piccole e Medie Industrie — spiega il Presidente di
Confapi, Cristian Camisa — si distinguono per 1’alta qualita
dell’industria manifatturiera italiana insieme alle preziose
competenze, alla velocita di azione, alla flessibilita e
all’elevata capacita di soddisfare una domanda specifica e
mutevole. Come Confapi siamo molto impegnati nel processo di
internazionalizzazione con 1’'obiettivo di incrementare il
nostro export. Ritengo che il supporto di SACE, in particolare
in questo momento storico di grande incertezza sul fronte
internazionale, possa rappresentare un supporto
importantissimo per rispondere in modo rapido e sicuro a
qualsiasi richiesta personalizzata del mercato estero”.

Confapi Hour con Della
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Bordella: rassegna stampa

Gli articoli pubblicati sul nostro evento all’'Hangar Manzoni
di Lecco.

La Provincia in allegato: Della Bordella si racconta
“Con i Ragni il salto di qualita”

= I1 Giornale di Lecco in allegato: Confapi ha ospitato
Matteo Della Bordella

= Lecconotizie: “la via meno battuta” Confapi incontra
Ll’'alpinista Matteo Della Bordella



https://confapi.lecco.it/rassegna-stampa/confapi-hour-con-della-bordella-rassegna-stampa/
https://lecconotizie.com/economia/lecco-economia/la-via-meno-battuta-confapi-incontra-lalpinista-matteo-della-bordella/
https://lecconotizie.com/economia/lecco-economia/la-via-meno-battuta-confapi-incontra-lalpinista-matteo-della-bordella/

LA PROVINCIA
SABATO 10FEBBRAID 2024

Della Bordella si racconta

® I ® og \
«Con 1 Ragni il salto di qualita»
Confapi Hour. Affollato incontro all'Hangar Manzoni di Pescarenico
La Patagonia? «Per me € il luogo piu bello, quello in cui mi sento a casa»

GIANFRANCO COLOMBO

Lalpinistae Ragnodel-
laGrignetta MatteoDella Bor-
della ¢ stato il protagonistadel
secondo appuntamento di
“ConfAPI Hour”, il ciclo di in-
contri sutematiche cheesulano
dallavoro,dedicatoinesclusiva
agli associati di Confapi Lecco
Sondrio.

All'Hangar Manzoni, nel
quartieredi Pescarenico, 'alpini-
staha parlato di tutto quelloche
glihainsegnatolamontagna, co-
me recitavailtitolodellaserata.
Attraversoleparole, leimmagini
ed alcuni filmati, Della Bordella
hadescrittoil suoamore assolu-
toperlamontagnaeperlesplo-
razione, passione chelohapor-
tato ad essere uno dei Ragni.

Lascintilla per lamontagna

NatoaVarese, laureatosi ininge-
gneriagestionale, DellaBordella
siéavvicinato allamontagnaper
gradi. Hainnanzitutto seguitoil
padre in giro per le Alpi ed & poi
arrivatosulle Grigne. Qui hafatto
conoscerele sue qualith ed éstata
quasinaturalelapropostadien-
trarenei Ragni. «Conimaglioni
rossi c’éstatoil saltodi qualita-
haspiegatol’alpinista—. Mi sono
laureato iningegneria, mapresto
& scattata la scintilla che mi ha
fattocambiare strada; ho capito
chevolevodedicarmicompleta-
mente allamontagna». Unascel-
tanataanche conunprecisode-

Download

Matteo Della Bordella ospite di Confapi

siderio: «Perme l'aspettopit af-
fascinantedelloscalare él'aper-
turadinuove vie; dove tuttivedo-
no solo roccia, I'alpinista vede
unalineae cominciaadinnamo-
rarsi all’idea di percorrerla. In
fondo & proprio questo uno dei
momenti pit suggestivi di ogni
spedizione. E'unaspettodellal-
pinismo incui horitrovato quella
dimensione romantica che avevo

percepito nei raccontidigrandi
alpinisti lecchesi come Carlo
Mauri o Casimiro Ferrari».
Della Bordellahapoiraccon-
tato le due zone della terra che
pitlo affascinano, cioéla Groen-
landia ela Patagonia. «In Groen-
landia sono stato tre volte e ne
sono rimasto molto colpito.
Quello, infatti, &€ uno dei pochi
postidel nostro pianetain cuiil

sensodell’'avventuraé autentico.
Qui abbiamo sperimentatolab-
binamento tra l'arrampicata e
lavvicinamento alle montagne
in kayak. Un'esperienza unica,
chesoloin Groenlandiapuoifa-
re». E poicelaPatagonia,laterra
incuilalpinismolecchesehafat-
tolastoria: « Permeeilluogopiu
bello, quello incuimisento aca-
sa. Ho capito tutto questo sindal-
la prima volta che ci ho messo
piede. Cisonostatododicivolte
equestannosaralatredicesima.
Mi ero proposto di “saltare” la
Patagoniainquesto 2024, mace
qualcosachemiattira, qualcosa
che mi dice che devo andare».

Le scalate
1l giovane alpinista ha poi de-
scrittolesuescalate sullemonta-
gne severe ed imponenti della
Patagonia. Nel 2010/2011 ¢’ sta-
ta la Torre Egger e poi il Cerro
Torre: nel 2016 la “viadel com-
pressore”, nel 2019 1aviatraccia-
tadaglialpinistilecchesinel 1974
e nel 2022 la nuovissima
“Brothersarms”sullaparete Est.
«InPatagoniasono cresciuto co-
meuomoecome alpinista, &stata
lamiaverascuola -ha concluso
Della Bordella —. Ho compreso
quellocheper Casimiro Ferrari
eraunaregolaferrea, ovveronon
darsi mai pervinto, mami sono
anchereso contoche ésbagliato
andare oltre i propri limiti».
CRIPRODUZIOMNE RISERVATAD
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ECONOMIA

LECCO (bre) Si & tenuta martedi I'assemblea
sindacale unitaria che ha coinvolto il per-
sonale della citta e dei centri limitrofi, per la
presentazione e votazione dei
dell'ipotesi di accordo di rinnovo del Cenl
del settore bancario. Hanno partecipato i
segretari generali Tiziana La Scala (First
Cisl) e Angelo Boehm (Fisac Cgil), la se-
gretaria regionale Manuela Frigerio (Uilca),
il segretario Luca Codurelli (Fabi)
coordinatore di Lecco Giuseppe Ricciardi
(Unisin). Un rinnovo caratterizzato da un
importante incremento economico che ga-

contenuti

e il

Contratto dei bancari,
un’assemblea a Lecco

rantisce il pieno recupero del potere di
acquisto dei salari, una parziale redistri-
buzione degli utili del settore, la riduzione
dell'orario settimanale di lavoro, il raffor-
zamento dei presidi volti a favorire una
nuova cultura orientata al benessere la-

vorativo e I'introduzione della possibilita di
attivare forme di partecipazione dei la-
voratori all'interno delle aziende. Lobiettivo
della crescita dei salari e stato integralmente
raggiunto, con 435 euro di aumento per la

figura media (3A4L), a regime (marzo 2026),

nizzativo.

smzle alla tenacia delle organizzazioni sin-
acali, all'andamento positivo del settore
favorito dal regime di tassi alti, e alla
convergenza finale dei banchieri. Diversi
anche gli interventi riferibili all’'organiz-
zazione del lavoro e al benessere orga-

Secondo appuntamento di ConfApi Hour sulle tematiche extra-lavoro: in cima al Cerro Torre con i Ragni di Lecco

onfapi ha ospitato Matteo Della Bordella

«La montagna ¢ una dimensione da esplorare, io I'affronto come se fosse un’avventura, nella vita e nel lavoro»

LECCO (ma9) Al centro del
secondo appuntamento di
ConfApl Hour, ciclo di in-
contri organizzato da Con-
fApi Lecco Sondrio incen-
trato sulle tematiche extra-la-
voro, non poteva che esserci
la montagna. In fondo pas-
slone, grinta, dedizione, e so-
rattutto self-made, sono va-
ori incarnati fin dalla nascita
- come riconferma anche il
rebranding di novembre
2023 - dal gruppo diretto da
Marco Piazza, che a tutela
delle piccole medie imprese
del territorio ha sempre de-
dicato piu di un vero e pro-
prio supporto economico.
Ospite d’eccezione, giove-
di scorso all’Hangar Manzo-
ni, ¢ Matteo Della Bordella,
importante alpinista e Ragno
della Grignetta, divenuto in
particolar modo popolare
per aver partecipato e con-
dotto diverse scalate storiche
in Patagonia e in Groenlan-
dia. «La commissione comu-
nicazione di Confapi Lecco
Sondrio - ha commentato
Marco Piazza - ha proposto
di invitare un alpinista e non
potevamo che scegliere uno
tra i nostri Maglioni rossi,
una eccellenza del territorio
come le nostre aziende. Que-
sti incontri sono un momen-
to importante di aggregazio-
ne per i nostri associati, ma

anche di scoperta di mondi,
lavori e tematiche lontani dal
nostro quotidianoy. Lontani,
s1, manon troppo. Daltronde
per i Lecchesi montagna vuol
dire casa; ed & proprio da
questo pensiero che si pre-
senta Della Bordella, Vare-
sotto di nascita, ma da sem-
pre frequentatore delle no-
stre montagne: «La Patago-
nia & in assoluto il mio luogo
preferito. Ma le Grigne so-
nola mia casa. L'alpini-
smo, non fu la mia profes-

sione: all'inizio era una pas-
sione, come quella di tanti
altri». Della Bordella, infatti,
si & laureato in ingegneria
gestionale, e da ragazzo la
montagna non & altro che un
pezzo d'infanzia, un modo
per osservare il mondo. «Poi
- ha continuato Matteo - &
scattata la scintilla, e da quel
momento capi che questo
era il mio futuro. La cosa pitt
affascinante & sicuramente
aprire nuove vie: la mon-
tagna & una dimensione da

Asinistra le im-
magini del pub-
blico intervenu-

esplorare, io l'affronto non
tanto come una sfida ago-
nistica, ma con un approccio
avventuroso; per me conta il
romanticismo delle spedizio-
ni». Non si tratta quindi di
raggiungere per forza una
vetta, arrivare sopra dove
nessun’altro ci & arrivato,
bensi giungere a un traguar-
do personale che sia anche
«orizzontale» ma piu genui-
no. Come nel lavoro, cosi
anche nel tempo libero, nelle
passioni che ci muovono tutti

i giorni, I'obiettivo & dimo-
strare prima di tutto a noi
stessl cosa significa essere vi-
vi, o come ha dichiarato Del-
la Bordella: «Dove la Terra &
ostile, e quindi cavarsela con
le proprie forze e i propri
mezzi diventa una scelta ob-
bligata». «La Patagonia e la
Groenlandia sono contesti
affascinanti anche per que-
sto, con tutte le loro pro-
blematiche annesse». Della
Bordella ha fatto cosi della
sua passione la sua stessa
vita: & stato 12 volte in Pa-
tagonla (in 39 anni di vita), e
a fine febbraio dovra andarci
per una tredicesima; su quel-
le montagne ha riso, sognato
ma anche sofferto e pianto.
Storica fu la cordata con Mat-
teo Bernasconi (deceduto in
Valtellina nel maggio 2020)

suo compagno d'avventure,
sul Torre EFger, una delle
cime piu difficoltose: Ii sopra
rimasero appesi per miracolo
a un solo «friends» (attrezzi
meccanici usati per assicu-
rarsi alla parete della mon-
tagna) con mille metri di
vuoto sottostante. «Da quel
glorno - ha commentato Del-
Ia Bordella - presi veramente
in considerazione l'idea di
lasciare l'alpinismo. Ma ho
avuto la fortuna di superarlo,
dopo mesi, e li ho capito che
stavamo spingendo troppo:
in montagna ci sono dei li-
miti che non si possono su-
perare, altrimenti sei in balia
degli eventi».

E forse & stata proprio

uella disavventura a dare lo
slancio per il sogno di una
vita: aprire una nuova via in
stile alpino sul Cerro Torre,
impresa che 1'alpinista ha
compiuto insieme ad altri
due compagni di vita, Matteo
De Zaiacomo e David Bacci,
nel 2022. «Brothers in arms»,
in memoria dei «due Mattei»
(Bernasconie Matteo Pa-
squetto, deceduto qualche
mese dopo sul Monte Bian-
co), & questo ilnome della via
aperta da Della Bordella e
compagni. Un sogno, che va
oltre la propria professione,
oltre i sacrifici del lavoro, in
cima sulla vetta della vita.

AL VIA LUNEDI 26: ISCRIZIONI ENTRO IL 19 FEBBRAIO
Corso barman organizzato da Confcommercio Lecco e dalla FIPE

Un appuntamento sempre molto at-
teso vista la qualita delle lezioni e il
livello di preparazione offerto. Un'op-
portunita rivolta agli operatori del set-
tore che intendono migliorare la loro
professionalita, ai nuovi imprenditori
che hanno in programmal’apertura di
un’attivita o semplicemente a tutti gli
amanti dei cocktails. E' in programma
a partire da lunedi 26 febbraio il corso
Barman - livello base, organizzato da
Cat Unione Lecco (societa di forma-
zione e consulenza di Confcommer-

cio Lecco) in collaborazione con Fipe
Lecco, Le iscrizioni vanno effettuate
entro il 19 febbraio: & previsto il rim-
borso del 50% della quota per le im-
Erese regolarmente iscritte agli Enti

ilaterall del Terziario e del Turismo.

I docenti saranno Mattia Corunto
e Cristian Lodl. Corunto ha iniziato il
suo cammino da docente nel 2008
dopo una formazione completa e
approfondita nell'ambito dell’Ame-
rican Bartending. Nel corso della sua
carriera ha partecipato a varie com-

petizioni di settore ("S Vodka
Competition”, "Gancia Flair Chal-
lange" e "CPF Statio Contest") di-
slin%ucndosl sempre fino alle fasi
finali. Lodi ha inaugurato nel 2013 il
Milord Milano, un cocktail bar che
ancora oggi & tra le destinazioni pre-
ferite dagli amanti della mixology
sulla scenamilanese (nel 2023 & stato
inserito tra i 100 migliori locali d'Ita-
lia nella classifica di BluBlazer). Nel
2018 e arrivato tra i primi tre in Italia
alla "Appleton estate competition” e

nello stesso anno ha vinto la "Chal-
lange on ice". Da ottobre 2018 fa
arte della “Chocolate Academy Mi-
ano” afflancando chef del calibro di
Oldani e Cerea; attualmente colla-
bora anche con Campari Academy e
come consulente per i Gin District.
Ogni lezione - in calendario il lu-
nedi e il martedi dalle ore 18 alle ore
2130 - prevede esercitazioni pra-
tiche con l'ausilio di work-station
professionali presso la cucina attrez-
zata che si trova nella sede di Con-

fcommercio In plazza Garibaldi 4 a
Lecco. 1l percorso formativo si terra
nelle seguenti giornate: 26-27 feb-
braio, 4-5-11-12-18-19-25-26 marzo
2024. 1l programma sara il seguente:
la figura del bartender; le attrez-
zature necessarie; il giusto bicchiere
del cocktails; il bilanciamento dei
drink; le tecniche di preparazione; il
ghiacclo, ingrediente fondamentale;
il mondo dei distillati e la loro storia;
i drink piu bevuti al mondo, tasting e
pratica; personalizzare i drink; il
drink cost.

Per ulteriori informazioni e per
iscrizioni (da effettuare entro il 19
febbraio) contattare Confcommer-
cio Lecco - Ufficlo Formazione:
email formazione@ascom.lecco.it ;
tel. 0341/356911.
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igni,
presidente del
Gruppo Giovani
Imprenditori di
Confapi Lecco e
Sondrio, & pure
manager
dell'azienda di
famiglia, laTag
di Dolzago

LECCO (ces) Inizia I'anno
con un'interessante novita
per il Gruppo Giovani Im-
prenditori di Confapi Lecco
Sondrio: mercoledi 14 feb-
braio 2024 parte “Confapi
Break - Tre light lunch ma
di spessore”, ovvero un ci-
clo di tre incontri durante
l'ora di pranzo per appro-
fondire tematiche di attua-
lita riguardo il mondo delle
imprese.

Si parte proprio settima-
na prossima con l'incontro
dal titolo “Intelligenza ar-
tificiale: il futuro & qui”

condotto da Luca Perri,
astrofisico e divulgatore
scientifico.

Mercoledi 28 febbraio in-
sieme all’esperto Guido
Bonaiti si passera a un
argomento economico tan-
to caro alle aziende, quanto
spinoso: “Alla ricerca del
finanziamento perduto”.

Ultimo appuntamento il
13 marzo con Nicoletta
Piazza, consulente per le
aziende nell'ambito IT e
sostenibilita, con cui i gio-
vani imprenditori parleran-
no di “ESG: questi scono-

sciuti?”.

«L’'idea di “Confapi
Break” ha in realta una
genesi lontana - spiega

Laura Silipigni, Presidente
del Gruppo Giovani Im-
prenditori -, gia nel 2020
avevamo pensato e propo-
sto un format simile
(all'epoca denominato “Api
Lab”), owero un labora-
torio manageriale per I'in-
contro e il confronto tra
giovani imprenditori su te-
matiche di interesse comu-
ne. Il progetto era partito
bene, ma l'avvento improv-

INCONTRI 1l Gruppo Giovani guidatao da Silipigni fara un focus su Al, finanziamenti e ESG

Confapi Break con Perri, Bonaiti e Piazza

viso del Covid l'aveva pre-
sto interrotto. A distanza di
qualche anno lo ripropo-
niamo, in una modalita pill
semplice e conviviale, per-
ché crediamo che uno dei
pilastri della mission del
Gruppo Giovani sia proprio
quello di favorire E’l con-
fronto e lo scambio di idee,
in questo caso aiutati e
guidati da dei moderatori
d’'eccezione che proporran-
no dei contenuti e delle
chiavi di lettura su alcuni
dei temi caldi del momen-
ton.
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“I1 cliente ha un problema?
In una piccola impresa sa di

trovare la soluzione”

La Provincia del 12 febbraio 2024,

Unionmeccanica Luigi Sabadini.

«ll cliente ha un problema?

In una piccola impresa
sa di trovare la soluzione»

Il distretto. Luigi Sabadini, titolare della Trafilerie di Valgreghentino
«Laforzadellerealtadi minori dimensioni € la loro maggiore flessibilita»

MARIA G. DELLA VECCHIA

1 dato piti interessante che

arrivadaunafieracomeFor-

nitore Offresi riguarda la

sempre maggior predisposi-
zione delle piccole realta della
meccanica nel presentarsi al
mercato andando oltre la sola
presentazione del prodotto. I
piccoli hanno compreso I'im-
portanzadiinvestireper aprirsi
anche sull’estero», afferma il
presidente di Unionmeccanica-
Confapi, Luigi Sabadini, im-
prenditore lecchese titolare
dell'azienda Trafilerie di Var-
greghentino.

I piccoli continuano ad esserecon-
vinti che I'estero sia un territorio
commercialepibadattoaimprese
grandi e strutturate?

Inquestosensole cose stanno
cambiando. La parte pit1 inte-
ressante che & emergefraipic-
colidellameccanicaélaproie-
zioneversoimercatiesteri,an-
chesealivello nazionalenon e
una realta diffusa come si po-
trebbe pensare. E una predi-
sposizione che trova applica-
zione pratica certamente in
Lombardia, mauno sguardopiit
nazionale non confermerebbe
questatendenza. Leimprese at-
tivenellanostraregione hanno
sviluppato nel tempouna parti-
colare capacitadirelazionecon
I’estero. Fornitore Offresi éun
esempiodi tutto cid: la capacita
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Luigi sabadini &il presidente di Unionmeccanica Confapi

di mostrarsi al mercato non &
cosiscontata,cosicome nonlo
eilsaper spiegare quellochessi
stafacendo,oppuredimostrare
di essere in grado diindirizzare
gli sforzi commerciali anche a
mercatiche nonsonoquellilo-
cali,regionali oancora al mer-
cato domestico.

Tuttoquestoinvece sul nostroter-
ritoriostaaccadendomale piccole
realtadellameccanicacontinuano
ad avere bisogno di supporto?

Si,mail sostegnonon manca. Ci
sono politiche da tempoattiva-
te sia dalle associazioni sia, in
modomoltoefficace, dallaCa-

mera di commercio. Mi riferi-
sco soprattutto alle iniziative
soprattuttodiincoming fraim-
prese locali ebuyer esteri, ini-
ziative che negli anni hanno
portato risultati positivi.

Su quali capacita di fondo le pmi
dellameccanica possono far leva
perdistinguersidallaconcorrenza
sull’estero?

Le pmi del settore stanno gia
dando prova di sapersi distin-
guere sul mercatononsoloper
ilprodottoin sé, ma anche per
lacapacita disaperoperarenei
tantiaspettidelfareimpresae
di saper risolvere i problemi.

Questointeressamoltiaipart-
neresteri. I clientisonoallari-
cerca di qualcosa di pitt di una
semplice partnership, cercano
invecequalcunoche siaingrado
di risolvere insieme al cliente
determinati problemi. Nelle
nostre aziendequestacapacita
la si trova.

Le piccole imprese sono disposte
adattendere,primadi vedererisul-
tati,itempilunghi che spesso com-
porta la semina di nuovi investi-
menti sull'estero?
Siachiaro:nonécheaun’azione
corrispondaimmediatamente
unesitopositivo, mailfatto che
leaziende investanosull'estero
& un dato positivo.

Tantinonlofarebberose il mercato
interno andasse bene?

81, tuttavia cid comportaad ogni
modounacrescitaperché rende
necessariorivedere ecambiare
lecompetenzeeilmodo direla-
zionarsi coimercati. Mi riferi-
scosiaalle competenzelingui-
stiche sia al fatto di dover ap-
prendere come presentare
l'azienda: aspettinon cosiscon-
tati nelle pmi, concentrate su
un'attenzione spasmodicaafar
beneil propriolavoroin offici-
na, mentresiconsiderail resto
come un di pit.
Nonéundipilieperfortunale
piccole imprese lo stanno ca-
pendo. Affrontare il mercato
esteronecessitadellacapacita

intervista al Presidente di

LA PROVINCIA
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Mercati & meccanica
PRODUZIONE INDUSTRIALE IN ITALIA

Dicembre 2023 stima indice
destagionalizzato della produzione
industriale pi0 1,1% rispetto
anovembre

Nella media del quarto trimestre
si registra una flessione del livello
della produzione dello 0,5%
rispetto ai tre mesi precedenti

m L'indice destagionalizzato mensile
mostra un aumento congiunturale
per i beni di consumo: +3,0%

BENI STRUMENTALI
BENI INTERMEDI
ENERGIA

- +1,6%
+0,8%

-2,0% I

m A dicembre 2023 l'indice
complessivo diminuisce in termini
tendenziali del 2,1%

BENI STRUMENTALI
BENI DI CONSUMO
BENI INTERMEDI
ENERGIA

M +0,7%
-13%

33% —

4,4 I
diraccontarsi, masipuo consi-

@ 7
derare che non c’e nulla da in-

ventare, né diinventato dachi

o

L o invece hagia avuto successo:le
«E piu radicata buone pratiche a cui guardare
e nonmancano esipossono uti-
la. CapaClta . lizzareadattandole almeglioal-
di presentarsi la propria realth.
sui mercati»

I dati Istat sulla produzione indu-
striale nonincoraggianonuo
vestimenti, leimpresepreferisco-
no attenderetempimigliori. Cosa
fanno i piccoli della meccanica?

Inquestimesidominail segno
“meno”, main proposito prefe-
risco rispondere quando avroi
daticongiunturaliche proprio
in questi giorni sono in via di
elaborazione da parte dell'uffi-
cio studi di Unionmeccanica.

o

«K importante
chele aziende
puntino all'estero
Aiuta la crescita»
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I SETTORI

Fabbricazione di coke e prodotti
petroliferi raffinati

+6,0%

La fabbricazione
di apparecchiature elettriche 5%

Industrie alimentari,
bevande e tabacco +58%
Fabbricazione di articoli in
gomma e materie plastiche

Fornitura di energia
elettrica, gas, vapore ed aria

Fabbricazione di macchinari
e attrezzature

METALMECCANICA LECCHESE

La metalmeccanica di Lecco 2022:
export per 2.358 milioni di euro,
+26,3% rispetto al 2019

Da gennaio a settembre 2023
I'export: 1.708 milioni di euro, -50
milioni (-2,9%) rispetto allo stesso
periodo del 2022

Da luglio a settembre 2023, sullo
stesso periodo del 2022, 1a flessione

& stata del -6%

Com'éilrapportofraipiccolidella
subfornituraele grandiimprese?
Questo &ilproblemaprincipale
della categoria: i piccoli sono
consideratiun po'troppocome
ammortizzatore deigrandi. Le
difficoltadiprogrammazionea
medio termine dellegrandire-
alta viene scaricato sui piccoli
che nell’'operativita e negli ordi-
nivengonobloccati oppure sol-
lecitati ad accelerazioni che
nonriescono a seguire.

Le piccole imprese stanno perce-
pendo il blocco del Mar Rosso?

Si, pitiche percependolo stanno
subendo. L'aumento deicostie
stato immediato, visto che la
parte deinoli e delle assicura-
zioni ¢ esplosaimmediatamen-
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te con I'inizio della crisi e il
bloccodellanavigazione attra-
verso il Canale diSuezin quel-
l'area. E al problema dei costi
dovuto allenorme allungamen-
to dellatratta perevitareilbloc-
cosiaggiunge quellodeiritardi
che sistannoaccumulandolun-
golafiliera. Dobbiamoricorda-
re quello che si dicevadurante
il Covid: maipitfilierelunghe.
Einvecesiamo ritornatiaquel-
lastessasituazione, confabbri-
che di rilievo che si fermano
perchénon hannoicomponenti
che devono arrivare dall'altra
parte del mondo. Sié tornatia
comprare in Asia perché ilvan-
taggiodei costiprevalesu tutto,
non abbiamo imparato nulla.
©RIPRODUZIONERISE

1.85% deinostri fornitori

nel girodi cento chilometri»

Lafiliera. Marco Gilardoni, presidente dell'omonima azienda di Mandello
«<L'indotto meccanico del territorio € uno dei fattori della nostra crescita»

LECCO
«La nostra collabora-

zione con I'indotto meccanico
locale & ottima. Anche inbase al
nostro Bilancio di sostenibilita
risultache abbiamo lapreferen-
zadiquasil'85%deifornitori nel
raggiodicentochilometri, signi-
ficache facciamoricorsoallavo-
ro locale che sta rispondendo
moltobene», affermaMarcoGi-
lardoni, presidente di Gilardoni
eaggi X, l'azienda di Mandello,
leader nella produzione di mac-
chine a raggi X e ultrasuoni in
tutti e tre i settori del medicale,
dell'industria e dellasicurezza.

Anche il 2023 per I'azienda &
stato un anno di crescita a dop-
pia cifra, con una stima intorno
al +12% sul bilancio in chiusura.
«Quindi un’ottima crescita»,
commenta I'imprenditore alla
guida di quella che di fatto da
temponon épittunapmima che
a breve non lo sara nemmeno
formalmente visto checonisuoi
249 dipendenti sfiora il limite
(250) della soglia italiana delle
grandiimprese,

Rapporto
Neimomenti piti difficilideirin-
cari dovutiainflazione e costi di
trasporto il rapporto con le pic-
cole imprese dell'indotto & ri-
masto equilibrato tanto che «da
parte nostralecommesseversoi
nostri fornitori sono sensibil-
mente cresciute in quantita.
Sul tema prezzi Gilardoni ri-
feriscecheapartelefiammatedi
unanno fa, dallo scorso periodo
di settembre-ottobre non ha re-
gistrato nuovi aumenti tranne
per alcuni componenti di im-
portazione, elettronica e com-

CONFAPI

LECCO E SONDRIO

ponentistica di carattere parti-
colare: «In questo caso, seppure
noi siamo p il ite i se-

Marco Gilardoni, presidente di Gilardoni Raggi X

% Inunmondo in €0
“, M Gilardoni eccell®
W adattata al setto

1 prodottl Gila!
1l range dei pr ol

di rlevamento e3pl
di esplotivi @ Moo

1 cul tubl vengo

elettromeccanica installato an-
che negli aeroporti di Linate e

condi-terzi piu grandi utilizza-
tori di tali componenti, leserci-
to americano & al primo posto e
quindiladisponibilitaé diminu-
ita e i prezzi sono aumentati».
Sull'andamento di un mondo
dellametalmeccanicache Gilar-
doni ben conosce I'imprendito-
re sottolinea che «il settore in
Italia sia pressoché tutto costi-
tuito da imprese dellasubforni-
tura, la quale risente certamen-
te della crisi della Germanian.
Sui mercati esteri l'azienda
detiene una quota importante
del 70%, con ampliamenti di
mercato rilevanti anche grazie
allanciodiunnuovo prodotto di

Sitratta dinuove linee dimo-
vimentazione deivassoi, unave-
ra novita per l'azienda da sem-
prefocalizzatasullatecnologiaa
raggi X. Un prodotto, tuttavia,
«complementare nell'ottimiz-
zare Palimentazione delle mac-
chine araggi X.Si tratta — spiega
Gilardoni - di un‘innovazione
interamente sviluppata al no-
stro interno e che ci sta dando
grandissime soddisfazioni: lo
abbiamo installato anche a Tai-
pei, a Francoforte, a Glasgow
ampliandodavverotantoilmer-
cato. Siamo stati P'unica azienda
non americana sulle tre scelte
dalla Tsa statunitense, l'agenzia

CAMBIA IL NOME,
MA NON LA SOSTANZA

apilecco.it

per la sicurezza dei trasporti».
Circa il resto della produzione
Tazienda & da sempre gia pre-
senteglobalmente, inunasitua-
zione che non vede rallenta-
mentiaparteilfermodel merca-
to russo, «che tutto sommato
per noi & a zero impatto: in Rus-
sia — aggiunge I'imprenditore -
avevamo un progetto che stava
perpartireeche nonépartito,in
aggiunta a quella che avevamo
in essere come piccola fornitura
di componentistica medicale e
che in quanto tale prosegue, ma
parliamo diuna fornituradi en-
titaridottay.

Tendenza
Tuttavia anche il mercatointer-
no continua ad essere «doppia-
mente importante: in primo
luogo - afferma Gilardoni - per
le questioni normative e legisla-
tive nel confronto con le istitu-
zioni; secondo, seppure sia un
mercato relativamente piccolo,
locoltiviamoanche perché éuti-
le per capireletendenze e le esi-
genze generali di mercato. Il
mercato italiano tendera tutta-
via ad avere un peso minore,
semplicemente perché il resto
delmondo & molto pitigrande».
E proprio perché gran parte
dei materiali che all'aziendaser-
vono perla propria produzione
arrivano dagli Stati Uniti (»qua-
sinulla per noi viene dall’Asia»,
afferma Gilardoni, 'aziendanon
sta risentendo di particolariau-
menti di costi in relazione al
nuovo blocco del Mar Rosso che
costringe a una tratta molto pitt
lungae con costidinolie assicu-
razioniin forte crescita”. M. Del.
15t
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L’imposta di bollo sulle
fatture elettroniche

L’'Agenzia delle Entrate elabora per ogni trimestre solare le
fatture elettroniche trasmesse al Sistema di Interscambio
(SdI) ed elaborate senza scarto per determinare se su tali
fatture e stato indicato correttamente 1’assoggettamento
all’imposta di bollo.

Se sono state emesse fatture elettroniche che configurano 1
presupposti per 1’assoggettamento a bollo, ma non contengono
la relativa indicazione, 1’Agenzia le evidenzia al soggetto
che le ha emesse: il cedente/prestatore o, nel caso di
autofatture per regolarizzazione di operazioni, il
cessionario/committente.

L'esito di tale elaborazione si concretizza nella messa a
disposizione all’interno del portale “Fatture e corrispettivi”
di due elenchi contenenti gli estremi delle fatture
elettroniche emesse nel trimestre solare di riferimento:

1’elenco A (non modificabile), che contiene gli estremi
delle fatture correttamente assoggettate all’imposta di bollo
(campo <Bollo virtuale> valorizzato a “SI” nel file con
estensione .xml contenente la fattura elettronica)

1’elenco B (modificabile), che contiene gli estremi delle
fatture che presentano i requisiti per 1l’assoggettamento a
bollo ma che non riportano l'indicazione prevista (campo
<Bollo virtuale> non presente nel file con estensione .xml
contenente la fattura elettronica).

Ai fini dell’individuazione del trimestre di riferimento, per
le fatture elettroniche emesse nei confronti di privati
(operatori Iva e consumatori finali) vengono considerate
quelle in cui:

la data di consegna, contenuta nella “ricevuta di consegna”
rilasciata al termine dell'’elaborazione, €& precedente alla
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fine del trimestre

la data di messa a disposizione (contenuta nella “ricevuta
di impossibilita di recapito) e precedente alla fine del
trimestre.
Per esempio, una fattura elettronica datata e trasmessa al
Sistema di Interscambio il 30 marzo, la cui data di consegna
attestata nella ricevuta e il 31 marzo, viene considerata tra
le fatture relative al primo trimestre.

Una fattura elettronica datata e trasmessa al Sistema di
Interscambio il 30 marzo, la cui data di consegna attestata
nella ricevuta e il 1° aprile, viene considerata, ai fini del
bollo, tra le fatture relative al secondo trimestre.

Per quanto riguarda 1’individuazione del trimestre di
riferimento delle fatture elettroniche emesse nei confronti
delle Pubbliche amministrazioni, vengono considerate le
fatture:

consegnate e accettate dalla Pubblica amministrazione
destinataria, per le quali la data di consegna, contenuta
nella “ricevuta di consegna”, e precedente alla fine del
trimestre (la data in cui & avvenuta l’accettazione non
rileva) consegnate e in decorrenza termini (la Pubblica
amministrazione non ha notificato né 1’'accettazione né il
rifiuto), per le quali la data di consegna, contenuta nella
“ricevuta di consegna”, e precedente alla fine del trimestre
(la data della notifica di decorrenza termini non rileva)

non consegnate, per le quali la data di messa a
disposizione, contenuta nella “ricevuta di impossibilita di
recapito”, e precedente alla fine del trimestre.

L’elenco A contiene gli elementi identificativi delle fatture
elettroniche ordinarie e semplificate, emesse verso i privati
e verso le Pubbliche amministrazioni, nelle quali il
cedente/prestatore ha indicato 1’assolvimento dell’imposta di
bollo.

Tale indicazione viene rilevata dalla valorizzazione a *“SI”



del campo “Bollo virtuale” (2.1.1.6.1 nel tracciato record
della fattura ordinaria e 2.1.1.5 del tracciato record della
fattura semplificata) all’interno del file con estensione .xml
contenente la fattura elettronica emessa.

Il contenuto del campo “Importo bollo” (2.1.1.6.2) del
tracciato record della fattura ordinaria non e rilevante.
Indipendentemente dalla valorizzazione di tale campo, infatti,
per ogni fattura emessa con indicazione dell’assolvimento
dell’imposta di bollo, viene determinato un importo dovuto di
2 euro.

Per quanto riguarda le autofatture (tipo documento “TD20")
contenenti assolvimento del bollo ed emesse dal
cessionario/committente per la regolarizzazione di operazioni
per le quali non ha ricevuto dal cedente/prestatore la
relativa fattura (articolo 6, commi 8 e 9-bis, D.Lgs.
471/1997 e articolo 46, comma 5, D.Lgs. 331/1993), i dati
vengono riportati nel solo elenco A del
cessionario/committente.

L'’elenco A viene messo a disposizione del contribuente e del
suo intermediario delegato all’interno del portale “Fatture e
corrispettivi” e non puo essere modificato.

L'intermediario deve essere in possesso della delega al
servizio di “Consultazione e acquisizione delle fatture
elettroniche o dei loro duplicati informatici” o della delega
al servizio di “Consultazione dei dati rilevanti ai fini Iva”.

L’elenco B contiene gli elementi identificativi delle fatture
elettroniche ordinarie e semplificate, emesse verso 1 privati
(soggetti Iva e consumatori finali) e verso le Pubbliche
amministrazioni, nelle quali il cedente/prestatore non ha
indicato 1’assolvimento dell’imposta di bollo, ma per le
quali viene rilevato 1’obbligo di tale assolvimento.

Si tratta delle fatture che soddisfano tutte 1le



seguenti condizioni:

la somma degli importi delle operazioni presenti risulta
maggiore di 77,47 euro. A questo fine, vengono considerati
tutti gli importi presenti nei campi “Prezzo totale”
(2.2.1.11) del file .xml della fattura ordinaria e “Importo”
(2.2.2) del file .xml della fattura semplificata
- e stato valorizzato il campo “Natura” con uno dei codici:
@ N2.1 e N2.2 (operazioni non soggette a Iva)
@ N3.5 e N3.6 (operazioni non imponibili Iva)
@ N4 (operazioni esenti Iva)

non e presente 1’indicazione della codifica prevista per i
casi di non assoggettamento all’imposta di bollo. Tale
indicazione deve essere infatti riportata per operazioni che,
seppur formalmente rientranti nel campo applicativo
dell’imposta di bollo, non devono esservi assoggettate per
specifica disposizione normativa. Per segnalare la circostanza
all’Agenzia delle entrate, l’operazione deve riportare (riga
della fattura) — nel campo “Tipo dato” (2.2.1.16.1) presente
nel blocco “Altri dati gestionali” — uno dei seguenti valori:
@ “NBl”, se si tratta di un documento assicurativo per il
quale 1’imposta di bollo e assorbita nell’imposta sulle
assicurazioni
@ “NB2"”, se si tratta di un documento emesso da un soggetto
appartenente al terzo settore
@ “NB3”, se si tratta di un documento tra la banca e 1l
cliente correntista per il quale 1'imposta di bollo e
assorbita nell’imposta di bollo addebitata sull’'estratto
conto.

Sono escluse le fatture elettroniche aventi tipo documento:
- TD16 — integrazione fattura reverse charge interno
TD17 — integrazione/autofattura per acquisto di servizi
dall’estero
- TD18 — integrazione per acquisto di beni intracomunitari
TD19 - integrazione/autofattura per acquisto di beni
ex articolo 17, comma 2, D.P.R. 633/1972
TD20 — autofattura per regolarizzazione (articolo 6, commi



8 e 9-bis, D.Lgs. 471/1997 e articolo 46, comma 5, D.Lgs.
331/1993).

Vengono escluse, inoltre, le fatture elettroniche nelle quali
il campo “Regime fiscale” contiene uno dei seguenti valori:

RFO5 — vendita sali e tabacchi (articolo 74, comma 1, del
D.P.R. 633/1972)

- RFO6 — commercio di fiammiferi (articolo 74, comma 1, D.P.R.
633/1972)
- RFO7 — editoria (articolo 74, comma 1, D.P.R. 633/1972)

RFO8 — gestione servizi di telefonia pubblica (articolo 74,
comma 1, D.P.R. 633/1972)

RFO9 — rivendita di documenti di trasporto pubblico e di
sosta (articolo 74, comma 1, del D.P.R. 633/1972)

RF10 — intrattenimenti, giochi e altre attivita di cui alla
tariffa allegata al Dpr n. 640/1972 (articolo 74, comma 6,
D.P.R. 633/1972)

RF11 — agenzie viaggi e turismo (articolo 74-ter D.P.R.
633/1972).

Per quanto riguarda le autofatture (tipo documento “TD20")
contenenti 1’'’assolvimento del bollo ed emesse dal
cessionario/committente per la regolarizzazione di operazioni
per le quali non ha ricevuto dal cedente/prestatore la
relativa fattura (articolo 6, commi 8 e 9-bis, D.Lgs.
471/1997 e articolo 46, comma 5, D.Lgs. 331/1993), i dati
vengono riportati nel solo elenco B del
cessionario/committente.

Anche 1’elenco B viene messo a disposizione del contribuente e
del suo intermediario delegato all’interno del portale.

(MF/ms)



Emissione fattura elettronica
per 1 soggetti in franchigia:
termini

L’'Agenzia delle Entrate, nel corso della videoconferenza
svoltasi il 1° febbraio, ha fornito chiarimenti in ordine
all’obbligo di emissione delle fatture 1in formato
elettronico da parte dei soggetti in regime di franchigia,
tenuti all’adempimento dal 1° gennaio 2024.

In particolare, e stato chiesto quale dovesse essere il
formato da adottare in relazione alle operazioni effettuate
entro il 31 dicembre 2023, qualora il documento sia stato

emesso nei primi giorni dell’anno successivo.

Dall’inizio di quest’anno, sono tenuti all’emissione delle
fatture elettroniche mediante Sistema di Interscambio gli
operatori che:

= hanno aderito al “regime di vantaggio” (art. 27 commi 1
e 2 del DL 98/2011),

= adottano il regime forfetario (art. 1 commi 54-89 della
L. 190/2014),

= hanno esercitato l’'opzione di cui agli artt. 1 e 2 della
L. 398/91,
i quali, nell’anno 2021, avevano conseguito ricavi o
percepito compensi, ragguagliati ad anno, non
superiori a 25.000 euro.

Alla data del 1° gennaio 2024 erano gia tenuti all’adempimento
(dal 1° luglio 2022) gli altri soggetti in regime di
franchigia, nonché gli operatori fuoriusciti dal regime
forfetario nel 2023, per aver percepito ricavi o compensi di
importo superiore a 100.000 euro (cfr. la circ. Agenzia delle
Entrate 5 dicembre 2023 n. 32).

Resta, comunque, fermo il divieto di emissione della fattura

elettronica per le prestazioni sanitarie B2C (art. 10-bis del
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DL 119/2018 e art. 9-bis del DL 135/2018).

Per quanto concerne la scelta del formato della fattura
nell’ipotesi in cul l’operazione sia effettuata negli ultimi
giorni del 2023 dai soggetti allora esclusi dall’obbligo di
fatturazione, occorre rammentare, da un lato, le disposizioni
dell’art. 21 del DPR 633/72 e, dall’altro, le precisazioni
fornite dall’Amministrazione finanziaria con la circolare 17
giugno 2019 n. 14.

La norma dispone, in particolare, al comma 4, che la fattura
immediata debba essere emessa entro dodici
giorni dall’effettuazione dell’operazione. In virtu di tale
disposizione, il soggetto passivo che decidesse di non
emettere il documento entro le ore 24 del giorno in cui
e effettuata la cessione di beni o la prestazione di servizi
dovrebbe indicare tale data all’interno del documento (art. 21
comma 2 lett. g-bis) del DPR 633/72).

Nella circolare n. 14/2019 e stato chiarito che “In
considerazione del fatto che per una fattura elettronica
veicolata attraverso 1o SdI, quest’ultimo ne attesta
inequivocabilmente e trasversalmente (all’emittente, al
ricevente e all’Amministrazione finanziaria) la data (e
l’'orario) di avvenuta «trasmissione», € possibile assumere che
la data riportata nel campo «Data» della sezione «Dati
Generali» del file della fattura elettronica sia sempre e
comunque la data di effettuazione dell’operazione”.

Risulta, conseguentemente, che la data di effettuazione e
quella di emissione/trasmissione al Sistema di Interscambio
posseggono valenza autonoma.

Cido premesso, ricordato che la fattura non pud considerarsi
emessa qualora non sia inviata al SdI, l’Agenzia delle Entrate
precisa che, per gquanto concerne le operazioni effettuate nel
2023 dai soggetti in regime di franchigia in allora esclusi
dalla fatturazione elettronica:



=era ammissibile la spedizione o la messa a disposizione
della fattura in formato cartaceo o elettronico extra
SdI entro il 31 dicembre 2023;

=a partire dal 1° gennaio 2024 e, invece, consentita
esclusivamente la trasmissione in formato XML via SdI.

Pertanto, a titolo esemplificativo, si intendera come non
emessa una fattura, relativa a un’operazione effettuata il 29
dicembre 2023, spedita o messa a disposizione in formato
analogico o elettronico extra SdI il 4 gennaio 2024.

Un ulteriore chiarimento dell’Agenzia delle Entrate ha
riguardato la nuova funzionalita attribuita al codice TD28.
Tale codice, che gia veniva impiegato per comunicare, ai fini
dell’esterometro, gli acquisti da soggetti stabiliti nella
Repubblica di San Marino documentati con fattura cartacea con
addebito dell’imposta, puO essere impiegato dal 1° febbraio
(cfr. specifiche tecniche versione 1.8), per la comunicazione
degli acquisti di beni e servizi da soggetti non residenti
identificati in Italia ma non stabiliti nel territorio dello
Stato, laddove questi ultimi abbiano erroneamente emesso
fattura con addebito dell’imposta tramite la posizione IVA
italiana.

L’Amministrazione finanziaria chiarisce che 1’invio del file
con codice TD28 permette di adempiere esclusivamente
all’obbligo di comunicazione dei dati delle operazioni
transfrontaliere. Continua pertanto ad applicarsi, 1in
relazione alla violazione commessa, l’art. 6 comma 9-bis.1 del
DLgs. 471/97, secondo cui “fermo restando il diritto del
cessionario o committente alla detrazione”, quest’ultimo &
punito con la sanzione amministrativa compresa fra 250 euro e
10.000 euro (sempre che l'errore non sia stato commesso con
intento fraudolento).

(MF/ms)



