Flacon Service e Trimat sulla
materie prime

La Provincia del 21 marzo 2022, le nostre due associate
parlano dei rincari e delle difficolta di approvvigionamento.
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Pet, carta e amido
sulle montagne russe
«Ordini complicati»

Lazienda

Gerolamo Perego
titolaredella Falcon Service
«Non possogarantire
prezzialungotermine>»

«Dire che per le mate-
rie prime siamo nel caos & anco-
ra poco, tra prezzi stellari e so-
prattutto materiali introvabili»,
afferma Gerolamo Perego, pro-
prietario di Flacon Service,
azienda di Olgiate Molgora che
con 50 dipendenti produce con-
tenitori destinati alla cosmesi,
alla farmaceutica, all’alimenta-
re.

Pet,siariciclatochevergine,e
Pet biodegradabile sono le prin-
cipali materie prime utilizzate
da Flacon Service, a cui si ag-
giungono le scatole per gli invii.

«DagliStati Uniti compriamo
materiale vergine, appena pas-
sato in un solo giorno la scorsa
settimanada 240euroal chiloa
3 euro, in una corsa che non si
ferma. Ma, di questi tempi, tutti
voglionoil Petriciclato. Locom-
priamo dagli Usa e dalla Corea,
costa il doppio del vergine e sta
aumentando moltissimo. Com-
priamo in Italia il Pet per la co-
smesi, quello teoricamente pit
bello perché si presta ad essere
colorato con colori tenui».

Materiale che fino a poco
tempo fa Perego comprava an-
che dalla Lituania e dalla Letto-
nia,«cheperdoorahannoallinea-
toiprezzi, e quindinon ¢épitiil
vantaggio. Comunque sia, a feb-
braio i fornitori non ci hanno
consegnato nulla e per marzo
non abbiamo certezze».

Un'altra incognita rignarda il
Pet biodegradabile, da fonte ve-
getale, che I'azienda compradal
Brasile. «Il fornitore ci ha gia
detto che per 'anno prossimo
avremo diritto solo a una deter-
minata quantith, non potra dar-
cene di pit. Parliamo di un pro-
dotto bio che costa quasi 4 euro
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alchiloechenontuttisipossono
permettere. L'unica certezza €
che i materiali vergini derivati
dalpetrolio sonodisponibili,an-
che se a costi in sensibile au-
mento, e con un'evidente specu-
lazione in atto».

Enonvameglioperlescatole.
«Sembra che oralacartacisia -
aggiunge Perego — ma sta spun-
tando il problema di mancanza
di amido con cui si incollano le
scatole. Un problema si sovrap-
pone all’altron.

Sui prodotti principali utiliz-
zati dallazienda, fortemente
energivora e che percio deve ve-
dersela anche con i rincari del-
Telettricita, i prezzi cambiano
rapidamente e non & detto che
comunque il materiali arrivi. Sul
piano dei rapporti coi clienti
«siamo costretti a cambiare un
po’ il prezzo ogni volta che ciin-
viano un ordine. Houncliente -
aggiunge Perego- che fal'ordine
annuale epretende cheil prezzo
sia bloccato, ma io non posso
comprare materiale a gennaio
per arrivare a utilizzarlo fino a
ottobre. Per fortuna, perilresto
lavoriamo su singoli ordinativi.
Sta di fatto che comunque & una
vera lotta adeguare i prezzi». M.
Del.

Prodotti introvabili
«Niente di simile
neanche nel 2008»

L'azienda/2

Paolo Bertoni
guidalaTrimatdi Vigand
«Difficile vendere ai clienti
laumento dei prezzi»

«Sto vedendo sul mer-
cato prezzi dell’alluminio com-
prato direttamente dall’estru-
sore a 6-7 euro al chilo, il doppio
rispetto aun annofa. Grazie alla
nostra attenta programmazio-
nedellescorte, anche oggilamia
aziendahaalluminio perlelavo-
razioni, ma si fa sempre pit dif-
ficile trovare il materiale e con-
vincere i clienti ad accettare un
aumento dei prezzi».

Paolo Bertoni, alla guida (in-
sieme asuamoglie e a un socio)
della Trimatdi Vigano, haavvia-
to l'attivita nel 2008, pochi mesi
primache gli effetti dellacrisifi-
nanziariapartitadagliStatiUni-
ti si riversasse nell'economia
delle produzioni. «Ne abbiamo
attraversate tante — afferma —,
iniziando lattivita nel periodo
peggiore di sempre, e ne siamo
usciti. La nostra azienda vabe-
ne, ha ordini e mercato, siamo
piccoli masolidi. Eppure, quello
che sta accadendo ora sui prezzi
e sull'indisponibilita di prodot-
to & qualcosa di mai visto».

Bertoni spiega che gia l'anno
scorsoi suoi fornitori, gli estru-
sori da cui compra l'alluminio
perlasuaaziendadi carpenteria
leggera, glihanno chiestodi por-
tare la programmazione degli
ordini di materia primafino afi-
ne 2022 «eloabbiamo fatto - af-
ferma Bertoni -, ma non saprei
proprio dire quanto paghero il
materialeaquelladata. Losapro
20 giorni prima dell’estrusio-
ne». Con quattrodipendenti pitt
itre soci tutti operativi, I'azien-
da fabbrica banchi, nastri tra-
sportatori, protezioni sia in po-
licarbonato che in rete. Trimat
lavora con matrici di proprieta
(«Tutte le nostre produzioni so-
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no pezzi unici», dice Bertoni)
per clienti dei settori automa-
zionee costruzionedi macchine
industriali.

«Fino aquando siamo riusci-
ti - aggiunge Bertoni — non ab-
biamo girato i rincari sui nostri
clienti, celisiamoaccollati ridu-
cendo magari qualche punto di
sconto, ma questanno ho dovu-
tointervenire. Abbiamoper for-
tuna molto lavoro, ma vedo che
qualche clientestadecidendo di
rinviare il ricambio di nastri tra-
sportatori, che costanoil 35%in
pitrdi due anni fax».

Trimat deve rifornirsi anche
di policarbonati per le protezio-
ni, che acquista direttamente
dagli importatori, mentre per i
nastri trasportatori compra i
tappetiingommaopoliuretano,
forniturechecidice di pagare «a
carissimo prezzo, su tempi di
consegna sempre piu dilatati. E
siamo anche un’azienda piutto-
sto energivora. Per fortunal'an-
no scorso ho dato retta al mio
socioe mi sono fatto convincere
ametteresultettoun fotovoltai-
coda20kwt, entratoinfunzione
in autunno. Non ero tanto del-
I'idea, ma con la situazione che
sié creata, € certo un aiuto sulle
bollettex». M. Del.
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