“1 clienti tedeschil
resistono. Timori per 1
fornitorli occidentali”

La Provincia del 29 novembre 2021, intervista a Massimo De
Rocchi, direttore del Mollificio Adda, nostra associata.

«I clienti tedeschi resistono
Timori per i fornitori orientali»

Lanalisi

Massimo De Rocchi

del Mollificio Adda di Calolzio:
«Tiene'export europeo
meno materiali dalla Corea»

«Il lavoro con la Ger-
mania sta funzionando, nonri-
scontriamo riduzioni di ordini,
né segnali di difficoltd dovuti
alla crescita dei contagi Covid.
Ne abbiamo, invece, dalla Re-
pubblicaCeca,nostro fornitore

Download

principale difilo, che peritanti
positivi Covid sta soffrendo
della riduzione di personale
nelle fabbriche». Sonoleparole
di Massimo De Rocchi, diret-
tore della produzione del Mol-
lificio Adda di Calolziocorte,
azienda di 35 dipendenti fon-
data da suo padre Carlo.

La Germania & un mercato
storico a cui I'azienda lecchese
vende molle per aerosol (desti-
nate a produttori di valvole) e
pompe per aerosol. Ma il mer-

cato & ampio: investe anche il
settore sanitario, lacosmetica e
la pulizia della casa per la forni-
tura di molle per flaconi spray.

Perché in una terra di trafi-
lieri come Lecco, De Rocchi
continua a comprare filo al-
Pestero, pur nelle complicazio-
ni del Covid? L'imprenditore
spiega che lo fa «non tanto per
questioni di prezzo, ma perché
¢ un filo particolare, che dalle
nostre parti produceva solo la
Trafileria Brambilla, oggi chiu-

sa». Nata negli anni Settanta,
lazienda (che per anni ha pro-
dotto molle destinate a una
gran varieta di settori) si & poi
specializzata in aerosol, conun
mercato che oggi serve sial'Tta-
lia (per il 60% della produzio-
ne) sia l'estero.

11 40% della quota estero &
vendutain Francia, Spagna, In-
ghilterra, Germania, Olanda,
Turchia, Argentina, Brasile. Di-
rettamente e senza quindi ap-
poggiarsi a distributori locali.

«I1 nostro - aggiunge De
Rocchi- éunsettore che ¢ sem-
pre andato bene. Anche nel
2020, che come sappiamo ésta-
to un anno pesante per tutti,
abbiamo messoarefertounau-
mento di volumi e di fatturato.
Non & certo escluso che aleuni
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clienti possano ridurre gli ordi-
ni per i cali temporanei di per-
sonale. Per fortuna, non & cio
che sta accadendo anoi».

De Rocchi ha due fonti prin-
cipali di fornitura: I'Europa al
70% e la Corea per il restante
30%. Sulla Corea staincidendo
in modo determinante l'au-
mento dei costi e dei tempi di
trasporto, ragion per cuile for-
niture si stanno facendo sensi-
bilmente pit diffiicili. Il magaz-
zino aziendale ora si & dunque
un po’ abbassato, «C¢ abba-
stanza filo per le consegne del
2021, maperil 2022 potremmo
avere delle difficolta. Contiamo
sulle previsioni che prevedono
un ritorno alla normalita nei
primi mesi del nuovo anno».
M.Del.


https://confapi.lecco.it/rassegna-stampa/i-clienti-tedeschi-resistono-timori-per-i-fornitori-occidentali/
https://confapi.lecco.it/rassegna-stampa/i-clienti-tedeschi-resistono-timori-per-i-fornitori-occidentali/
https://confapi.lecco.it/rassegna-stampa/i-clienti-tedeschi-resistono-timori-per-i-fornitori-occidentali/
https://confapi.lecco.it/wp-content/uploads/2021/11/4459_LaProvincia_29_novembre_2021.jpg

